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PRZEGLAD UMOW UWZGLEDNIONYCH W NINIEJSZYM SPRAWOZDANIU

Umowy preferencyjne nowej generacji

Strony Obowiazuje od

umowa 0 wolnym handlu mi¢dzy UE 1 lipca 2011 r.

a Koreg Poludniowa

umowa handlowa miedzy UE a Kolumbia, | 1 marca 2013 r. w odniesieniu do Peru, 1
Peru i Ekwadorem Sierpnia 2013 r. w odniesieniu do

Kolumbii, 1 stycznia 2017 r.
w odniesieniu do Ekwadoru.

uktad o stowarzyszeniu UE-Ameryka 1 sierpnia 2013 r.: filar handlowy
Srodkowa w odniesieniu do Hondurasu, Nikaragui

I Panamy, 1 pazdziernika 2013 r.:

w odniesieniu do Kostaryki i Salwadoru, 1
grudnia 2013 r.: w odniesieniu do
Gwatemali.

kompleksowa umowa gospodarczo- 21 wrzesnia 2017 r.
handlowa (CETA) migdzy UE a Kanada

Poglebione i kompleksowe strefy wolnego handlu (DCFTA)

miedzy UE a Gruzja 1 wrzesnia 2014 r., weszta w zycie w dniu
1 lipca 2016 r.

migdzy UE a Motdawia 1 wrzesnia 2014 r., weszta w zycie w dniu
1 lipca 2016 r.

miedzy UE a Ukraing 1 stycznia 2016 r., weszlta w zycie w dniu

1 wrzesnia 2017 .

Umowy preferencyjne pierwszej generacji

Strony Obowiazuje od

unia celna migdzy UE a Turcja uktad o stowarzyszeniu podpisano
w 1963 r., ostatni etap unii celnej
ukonczono w dniu 1 stycznia 1996 r.

miedzy UE a Szwajcaria 1972r.

miedzy UE a Norwegia 1 lipca 1973 r.
miedzy UE a lzraelem 1 stycznia 1996 r.
migdzy UE a Jordanig 1 maja 2002 r.
miedzy UE a Palestyna’ 1 lipca 1997 r.
miedzy UE a Tunezja 1 marca 1998 r.
miedzy UE a Marokiem 18 marca 2000 r.
miedzy UE a Libanem 1 marca 2003 r.
miedzy UE a Egiptem 21 grudnia 2003 r.
migdzy UE a Algierig 1 wrze$nia 2005 1.

umowa ogodlna migdzy UE a Meksykiem w odniesieniu do towar6w obowigzuje od
dnia 1 lipca 2000 r.; w odniesieniu do

! Uzycie tej nazwy nie moze by¢ traktowane jako uznanie pahstwa Palestyna i pozostaje bez uszczerbku dla

indywidualnych stanowisk panstw cztonkowskich w tej kwestii.
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ustug obowigzuje od dnia 1 marca 2001 r.

uktad o stowarzyszeniu mi¢gdzy UE
a Chile

1 lutego 2003 r.

uktad o stabilizacji i stowarzyszeniu
miedzy UE a Macedonig Pc')lnocnq2

umowa przejsciowa w sprawie handlu — 1
czerwca 2001 r.

uktad o stabilizacji i stowarzyszeniu
miedzy UE a Albania

umowa przejsciowa w sprawie handlu — 1
grudnia 2006 r.

uktad o stabilizacji i stowarzyszeniu
miedzy UE a Czarnogéra

umowa przejsciowa w sprawie handlu — 1
stycznia 2008 r.

uktad o stabilizacji i stowarzyszeniu
miedzy UE a Serbig

umowa przej$ciowa w sprawie handlu
w odniesieniu do Serbii: 1 lutego 2009 r.;
w odniesieniu do UE: 8 grudnia 2009 r.

uktad o stabilizacji i stowarzyszeniu
miedzy UE a Bo$nig i Hercegowing

umowa przejsciowa w sprawie handlu — 1
lipca 2008 r.

uktad o stabilizacji i stowarzyszeniu
miedzy UE a Kosowem®

1 kwietnia 2016 r.

Umowy 0 partnerstwie gospodarczym z p

anstwami Afryki, Karaibow i Pacyfiku

mie¢dzy UE a Potudniowoafrykanska
Wspdlnota Rozwoju (SADC)

10 pazdziernika 2016 r. w odniesieniu do
Botswany, Eswatini, Lesotho, Namibii
i Republiki Potudniowej Afryki; 4 lutego
2018 r. w odniesieniu do Mozambiku.

mig¢dzy UE a panstwami Afryki
Wschodniej i Potudniowej (umowa
przejsciowa)

14 maja 2012 r. w odniesieniu do
Madagaskaru, Mauritiusa, Seszeli
i Zimbabwe”,

migdzy UE a Wybrzezem Kosci Stoniowej
(umowa przej$ciowa)

3 wrzesnia 2016 r.

miedzy UE a Ghang (umowa przej$ciowa)

15 grudnia 2016 r.

migdzy UE a Afryka Srodkowa (Kamerun)

4 sierpnia 2014 r. w odniesieniu do
Kamerunu

miedzy UE a CARIFORUM

29 grudnia 2008 r. w odniesieniu do
Antigui i Barbudy, Belize, Bahamow,
Barbadosu, Dominiki, Republiki
Dominikanskiej, Grenady, Gujany,
Jamajki, Saint Kitts i Nevis, Saint Lucia,
Saint Vincent i Grenadyn, Surinamu, oraz
Trynidadu i Tobago.

miedzy UE a panstwami Pacyfiku (umowa
przejsciowa)

20 grudnia 2009 r. w odniesieniu do
Papui-Nowej Gwinei, 28 lipca 2014 r.
w odniesieniu do Fidzi°.

Uktad o stabilizacji i stowarzyszeniu.

Uzycie tej nazwy nie wpltywa na stanowiska w sprawie statusu Kosowa i jest zgodne z rezolucja Rady
Bezpieczenstwa ONZ 1244(1999) oraz z opiniag Migdzynarodowego Trybunatu Sprawiedliwosci w sprawie

Deklaracji niepodlegtosci Kosowa.

Umowa obowigzuje w odniesieniu do Komoréw od dnia 7 lutego 2019 r.

Umowa obowiazuje rowniez w odniesieniu do Samoa od dnia 31 grudnia 2018 r.
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1. WPROWADZENIE

W komunikacie z 2015 r. pt. ,,Handel z korzyscia dla wszystkich™® Komisja zobowiazata si¢
do skladania corocznych sprawozdan z realizacji najwazniejszych umow handlowych Unii
Europejskiej (UE). Niniejsze sprawozdanie stanowi trzecie sprawozdanie w tej sprawie’.

Od 2015 r. europejska polityka handlowa znacznie ewoluowata; UE zawarta nowe umowy
handlowe z Ekwadorem, Kanadg, Japonig, umow¢ o partnerstwie gospodarczym
z Potudniowoafrykanskg Wspolnota Rozwoju (SADC), przejsciowe umowy o partnerstwie
gospodarczym z Ghang i Wybrzezem Kosci Stoniowej oraz umowe w sprawie utworzenia
pogtebionej i kompleksowej strefy wolnego handlu (DCFTA) z Ukraing i rozpoczeta
stosowanie tych uméw. Ratyfikacja umoéw handlowych zawartych z Singapurem (2012 r.)
I Wietnamem (grudzien 2015r.) jest wtoku. W 2018 r. 31 % unijnego handlu towarami
Z pozostatymi cz¢$ciami $wiata obejmowaly umowy preferencyjne. Odsetek ten wzrasta do
poziomu 39 % w przypadku uwzglgdnienia umowy z Japonig, ktora weszta w zycie w dniu 1
lutego 2019r., oraz umow z Singapurem i Wietnamem, ktére podpisano odpowiednio
w dniach 19 pazdziernika 2018 r. 130 czerwca 2019 r. Po uwzglednieniu porozumienia
politycznego UE—Mercosur z dnia 28 czerwca 2019 r. odsetek ten wzrdstby do poziomu
41 %.

Obecnie umowy handlowe podlegaja zasadom lepszego stanowienia prawa i sa przedmiotem
regularnych ocen ex post. Od 2015 r. przeprowadzono trzy oceny ex post w odniesieniu do
uméw handlowych miedzy UE a Meksykiem, Chile i Koreg Potudniowa. Obecnie trwajg
oceny ex post uméw zawartych z CARIFORUM?® i szescioma krajami §rédziemnomorskimi®,
a wkrotce oceny takie rozpoczng si¢ w odniesieniu do umowy migdzy UE a Kolumbig,
Ekwadorem i Peru oraz miedzy UE a Ameryka Srodkowa.

W niniejszym sprawozdaniu przedstawiono uaktualnione informacje na temat wdrazania 35
glownych uméw handlowych z 62 partnerami, w tym sprawozdanie z pierwszego pelnego
roku obowigzywania kompleksowej umowy gospodarczo-handlowej miedzy UE a Kanada
(CETA). Ponadto w sprawozdaniu opisano prace przeprowadzone przed wejSciem w zycie
umowy o partnerstwie gospodarczym mi¢dzy UE a Japonig.

Zgodnie z badaniem pt. ,,Eksport z UE: wplyw na zatrudnienie”*® 36 mIn miejsc pracy w UE
jest zaleznych od wywozu poza terytorium UE, a 13,7 min z tych miejsc zajmuja kobiety.
W latach 20002017 liczba miejsc pracy w UE istniejacych dzigki wywozowi do pozostatych
czesci $wiata wzrosta o 66 %. Oznacza to 14,3 miIn dodatkowych miejsc pracy powstatych
dzigki wywozowi. Odsetek zatrudnienia w UE zwigzanego ze sprzedaza towarow 1 ustug do
pozostalych czgsci $wiata w odniesieniu do catkowitego zatrudnienia wzrést z 10,1 %
w 2000 r. do 15,3 % w 2017 r. Migjsca pracy zwigzane z wywozem sg srednio 0 12 % wyzej
wynagradzane niZ miejsca pracy w pozostatej czgsci gospodarki. Z wywozu z UE czerpia
korzys$ci europejscy pracownicy ze wszystkich panstw cztonkowskich. Te dodatkowe miejsca
pracy powstaja w przedsigbiorstwach bezposrednio zaangazowanych w eksport towarow

®  http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2016/january/tradoc154149.pdf

Pierwsze sprawozdanie opublikowano w dniu 9 listopada 2017 r., natomiast drugie — w dniu 31 pazdziernika
2018r.

Antigua i Barbuda, Belize, Bahamy, Barbados, Dominika, Republika Dominikanska, Grenada, Gujana,
Jamajka, Saint Kitts i Nevis, Saint Lucia, Saint Vincent i Grenadyn, Surinam oraz Trynidad i Tobago.

Algieria, Egiptem, Jordanig, Libanem, Maroko i Tunezja.
10 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/november/tradoc_157516.pdf
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I ustug, a takze unijne przedsigbiorstwa zaopatrujgce przedsiebiorstwa eksportujagce w towary
i ustugi.

Tak jak w przypadku poprzednich sprawozdan, umowy podzielono na cztery kategorie
w zaleznos$ci od ich tresci i celow.

,Umowy nowej generacji”, takie jak umowy zawarte z Koreg Potudniowa lub Kanada,
obejmujg zardbwno zobowigzania w zakresie liberalizacji handlu towarami, jak i zobowigzania
w zakresie ustug i inwestycji, zamowien publicznych, konkurencji i subsydiéw oraz kwestii
regulacyjnych. Celem tych umdw jest opracowanie solidniejszych systemow handlu opartych
na zasadach i wartoSciach przy udziale zainteresowanych krajow partnerskich oraz
uwzglednienie konkretnych postanowien w sprawie handlu i zréwnowazonego rozwoju.
Najnowsze umowy zawierajg rowniez postanowienia szczegétowe majgce na celu sprostanie
wyzwaniom stojacym przed nowoczesnymi gospodarkami i spoteczenstwami, np. umowa
0 partnerstwie gospodarczym z Japonig zawierajgca rozdzial dotyczacy matych i $rednich
przedsiebiorstw, jak rowniez postanowienia w sprawie ushlug informacyjnych
i telekomunikacyjnych oraz handlu elektronicznego.

Umowy handlowe pierwszej generacji, ktorych wigkszo$¢ zawarto przed 2006 r.,
najczesciej dotyczg liberalizacji taryf celnych. ,,Poglebione i kompleksowe strefy wolnego
handlu” (DCFTA) maja na celu poglebianie stosunkow gospodarczych migdzy
poszczegblnymi panstwami sgsiadujacymi a UE oraz skupiajag si¢ na zblizeniu ich
ustawodawstwa do prawodawstwa UE, zwlaszcza w obszarach zwigzanych z handlem. UE
zawarta umowy w sprawie DCFTA z Gruzja, Motdawig i Ukraing oraz negocjuje takg umowe
z Tunezja. ,,Uktady o stabilizacji istowarzyszeniu” z sze$cioma partnerami z Batkanow
Zachodnich, zawarte w latach 2001-2016, maja na celu wspieranie regionalnej integracji
i stabilno$ci w regionie oraz jego integracji gospodarczej z rynkiem UE.

W umowach o partnerstwie gospodarczym z panstwami iregionami Afryki, Karaibow
i Pacyfiku (AKP) wyznaczono wyrazny cel rozwojowy. Sa to asymetryczne umowy
handlowe, w ramach ktorych strona AKP liberalizuje okoto 80 % handlu w okresie 15-20 lat,
podczas gdy UE przyznaje bezctowy, bezkontyngentowy dostep od pierwszego dnia. Jak
dotad wigkszos¢ tych umoéw reguluje handel towarami i1 wspotprace na rzecz rozwoju.
Umowa o partnerstwie gospodarczym z panstwami Karaibow zawiera rowniez postanowienia
dotyczace ushug, inwestycji iinnych kwestii zwigzanych z handlem. W ramach umow
0 partnerstwie gospodarczym UE udziela krajom partnerskim znacznej pomocy zwigzanej
z handlem we wdrazaniu umow, wzmacnianiu konkurencyjno$ci eksportowej i budowaniu
infrastruktury gospodarczej'?.

Niniejsze sprawozdanie uzupeinia obszerny dokument roboczy stuzb Komisji zawierajacy
szczegdtowe informacje dotyczace poszczegolnych uméw, w tym dane statystyczne, opisy
najwazniejszych zmian w handlu oraz sprawozdania z pracy komitetow. Dzigki niniejszemu
sprawozdaniu i towarzyszacemu mu dokumentowi roboczemu stuzb Komisji Komisja
wywigzuje si¢ zobowigzkow sprawozdawczych dotyczacych wdrazania mechanizmu
przeciwdziatajacego obchodzeniu $rodkdw w odniesieniu do Korei Potudniowej, Gruzji
i Moldawii oraz mechanizmu stabilizacji sektora bananéw w Ameryce Srodkowej oraz
Kolumbii, Ekwadorze i Peru.

11 . L, e . , . , . .
Albania, Bosnia i Hercegowina, Czarnogora, Kosowo, Macedonia Pétnocna i Serbia.

2 Wiecej informacji na temat poszczegélnych uméw mozna znalezé w zalaczonym dokumencie roboczym

shuzb Komisji.



Statystyki

Statystyki handlowe®® wykorzystane w niniejszym sprawozdaniu i zataczony dokument
roboczy stuzb Komisji dotyczacy zmian przeptywow handlowych i inwestycji opieraja si¢ na
danych Eurostatu dost¢gpnych w dniu 30 marca 2019 r., z wyjatkiem przypadkow, w ktorych
wskazano inaczej. Najnowsze dostgpne dane roczne dotyczace handlu towarami odnosza si¢
do 2018 r., natomiast dane dotyczace ustug i inwestycji — 2017 r., z wyjatkiem przypadkow,
w ktorych wskazano inaczej.

Podstawe statystyk dotyczacych wskaznikow wykorzystania preferencji stanowia dane
administracyjne gromadzone przez panstwo przywozu. Wskaznik wykorzystania preferencji
odzwierciedla udzial przywozu lub wywozu realizowanego na podstawie preferencji
handlowych jako wudziat wlgcznym przywozie Iub wywozie kraju partnerskiego
kwalifikujgcym si¢ do preferencji, tj. przywéz lub wywoéz, ktory faktycznie zostat
zrealizowany w ramach systemu preferencji podzielony przez laczny przywoz/wywoédz
kwalifikujacy sie do zastosowania preferencji. Przywéz kwalifikuje si¢ do preferencji, jezeli
stosowana taryfa preferencyjna jest nizsza od stawki naleznosci celnych stosowanej
wzgledem kraju najbardziej uprzywilejowanego (KNU). W zwiazku z tym w obliczeniach nie
uwzglednia si¢ handlu wolnego od cta z KNU.

Wskaznik wykorzystania preferencji dotyczacy przywozu do UE z krajow partnerskich opiera
si¢ na danych Eurostatu. Eurostat taczy dane dotyczace taryf celnych i przeplywow
handlowych w celu stworzenia zbioru danych, z ktérego Komisja pozyskuje informacje
dotyczace zaréwno traktowania preferencyjnego, do ktorego kwalifikuje si¢ dany produkt, jak
i zakresu, w jakim si¢ je stosuje. Uzyskany zbior danych jest zharmonizowany i Spojny~ oraz
umozliwia dokonanie poréwnan miedzy krajami partnerskimi i poszczeg6lnymi latami.

Natomiast w celu obliczenia wskaznikow wykorzystania preferencji dla wywozu z UE do
krajow partnerskich Komisja wykorzystuje dane administracyjne gromadzone przez
zainteresowane panstwo przywozu. Statystyki te nie s3 zharmonizowane. Z tego wzgledu
bezposrednie poréwnania miedzy krajami partnerskimi lub z przywozem do UE nalezy
traktowaé jako orientacyjne. Wskazniki wykorzystania preferencji dotyczace wywozu z UE
przedstawiono w niniejszym sprawozdaniu jedynie w przypadku, gdy dostepne byly
wystarczajgco wiarygodne dane.

2. PRZEGLAD GEOWNYCH WNIOSKOW

2.1 Zarys ogolny

W 2018 r. handel towarami®® rést wolniej niz w 2017 r., co odzwierciedlato trudng sytuacje na
poziomie globalnym: unijny handel z pozostatymi czegsciami $wiata wzrost o 5 % (spadek

3 Ogélne dane statystyczne dotyczace przeptywow handlowych towaréw iustug oraz bezposrednich

inwestycji zagranicznych dla kazdego kraju partnerskiego mozna znalez¢é w towarzyszacym niniejszemu
sprawozdaniu dokumencie roboczym stuzb Komisji.

Y Pewien margines bledu jest jednak nadal mozliwy, poniewaz dane nie uwzgledniajg niektérych zmian

w preferencyjnym statusie przywozu, takich jak wnioski o preferencje skladane przez importeréw po
zgloszeniu towaroOw organom celnym iodmowa preferencji, o ktorej zadecydowaly organy celne po
weryfikacji i po zwolnieniu towaréw.

5 Wszystkie dalsze dane statystyczne odnosza si¢ wytacznie do handlu towarami, chyba ze okreslono inaczej.
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z poziomu 8 %), podczas gdy catkowity unijny handel w ramach umow preferencyjnych
wzrost 03 % (spadek z poziomu 7 %). Wywoz z UE do preferencyjnych partnerow
handlowych wzrést o 2 % w 2018 r., nieco wolniej niz wywoz z UE do pozostatych czesci
Swiata, ktory w tym samym okresie wzrdost o 4 %. Przywdz od preferencyjnych partneréw
handlowych wzrést o 4,6 % w poréwnaniu z 6,6 % w przypadku catkowitego przywozu do
UE.

W 2018 r. 33 % wywozu z UE i 29 % przywozu do UE obejmowaty umowy preferencyjne.
Umowy te wcigz generowaly znaczng nadwyzk¢ handlowa w kwocie 84,6 mld EUR, podczas
gdy unijny handel z pozostalymi czeSciami $wiata wykazal niewielki deficyt w handlu
W wysokosci 24,6 mld EUR po raz pierwszy od 2014 r.

Podobnie jak miato to miejsce w 2017 r., najwigkszym unijnym preferencyjnym partnerem
handlowym byta Szwajcaria, do ktorej trafito 24 % preferencyjnego wywozu z UE, a na
kolejnych miejscach znalazty si¢ Turcja (12 %) i Norwegia (8 %).

W 2018 r., analizujac wywoéz z UE w ramach umow preferencyjnych w podziale na sektory
I kategorie, mozna zauwazy¢, ze wywo6z towaré6w innych niz produkty rolne wzrést o 1,9 %.
Wsrdd tych towaréw maszyny i $rodki transportu pozostalty w czotéwce sektorow pod
wzgledem wartosci wywozu z UE (bez zmian), nastepne w kolejnosci byty chemikalia,
w przypadku ktérych odnotowano wzrost 02,5%. Wywo6z z UE produktow rolno-
spozywczych wzrést o 2,2 %; glownymi sektorami wywozu byly napoje, przetwory
spozywcze 1 preparaty ze zboz.

Analizujac przyw6z do UE w ramach umow preferencyjnych, przywéz towaréw innych niz
produkty rolne wzrost 05,2 %. Wsrod tych towarow produkty mineralne oraz maszyny
I urzadzenia znalazty si¢ w czotdwce przywozonych towaréw. Przywoz produktéw rolno-
spozywczych spadt 0 0,5 %. Gtéwnymi przywozonymi towarami byty produkty roslinne.

W okresie sprawozdawczym europejskie przedsiebiorstwa dobrze wykorzystalty umowy
handlowe UE. Wykorzystanie preferencji pozostawato na wysokim poziomie w odniesieniu
do wywozu z UE do Szwajcarii i Turcji oraz wzrosto w odniesieniu do Korei Potudniowe;.
Wykorzystanie preferencji wzrosto rowniez w odniesieniu do Kolumbii, Ekwadoru, Egiptu
i Jordanii. W 2018 r. wskaznik wykorzystania preferencji w odniesieniu do wywozu z UE do
Kanady wynosit 37 %, co stanowito wzrost z poziomu 30 % po pierwszych dziewigciu
miesigcach tymczasowego stosowania. Ogolne wskazniki wykorzystania preferencji
w odniesieniu do 2018 r. powinny w przysztosci wzrosng¢ w $Swietle faktu, ze w ramach
CETA o taryfy preferencyjne mozna ubiegac¢ si¢ z mocg wsteczng (przez okres do trzech lat).
W szczeg6lnosci wskaznik wykorzystania mozna w przysztosci zwigkszy¢, usprawniajac
wykorzystanie preferencji w przypadku wywozu z UE samochodOw i czgéci zamiennych,
w odniesieniu do ktdérych stopniowo wprowadza si¢ znoszenie taryf; w odniesieniu do tego
segmentu, ktory stanowi 41 % kwalifikowalnego wywozu z UE, wskazniki wykorzystania
preferencji wyniosty zaledwie 10% w2018r. Z wylaczeniem samochoddéw 1 czgsci
zamiennych $redni wskaznik wykorzystania preferencji w wywozie z UE do Kanady
wynositby okoto 55 %.

W 2018 r. kraje bedace partnerami handlowymi UE nadal skutecznie wykorzystywaly
preferencje, asredni wskaznik wykorzystania wynosit 87 %. Informacje na temat
wykorzystania preferencji w przywozie do UE mozna znalez¢ w zalaczniku 1; natomiast
informacje na temat wykorzystania preferencji w wywozie z UE mozna znalez¢ w zataczniku
2.

Wskazniki  wykorzystania preferencji  stanowig spos6b oceny stopnia, w jakim
przedsigbiorstwa po obu stronach wymiany handlowej wykorzystywaty preferencje taryfowe



w okresie sprawozdawczym (zob. ramka na stronie 6). Chociaz wskazniki wykorzystania
preferencji w wywozie z UE pozostajg niedoskonalymi wskaznikami przy ocenie
funkcjonowania umow handlowych, zapewniajg one orientacyjne wskazanie wykorzystania
umodw handlowych UE przez eksporterow z UE oraz z krajow partnerskich. Nalezy zauwazy¢,
ze zmiany pod wzgledem wskaznikow wykorzystania preferencji moga wynikaé z wielu
powodOw, np. Zzobnizenia marginesu preferencji lub zmian warunkow rynkowych,
pojawienia si¢ nowych podmiotow itp., przy czym nie wszystkie z nich sg powigzane
Z wdrazaniem danej umowy handlowe;.

2.2 Dokonane postepy i glowne otwarte kwestie

Aktualizacja dotyczaca postgpoOw w obszarze $rodkow sanitarnych i fitosanitarnych oraz
oznaczen geograﬁcznych16 znajduje si¢ wsekcji 8 (,,Handel produktami rolno-
spozywczymi”). Wigcej informacji na temat barier w handlu znajduje si¢ w sprawozdaniu
Komisji w sprawie barier w handlu i inwestycjach z 2019 r.*’

Techniczne i administracyjne bariery handlowe

W sektorze motoryzacyjnym w 2018 r. zniesiono kilka istotnych barier, zwlaszcza
w przypadku Egiptu i Korei Potudniowej. Ponadto, po ztagodzeniu przepisow dotyczacych
etykietowania, unijny sektor tekstylny oraz sektor wyrobow skérzanych maja obecnie
utatwiony dostep do rynku egipskiego.

Produkty unijne nadal napotykaja jednak bariery w dostepie do wielu rynkow w krajach
partnerskich, ktore zawarly umowe handlowa z UE. Istotnym zrédlem obaw sa ograniczenia
nalozone przez niektore kraje srodziemnomorskie na przywoz do UE.

Ponadto europejskie napoje alkoholowe, zwlaszcza wina, piwa 1 napoje spirytusowe, nadal sg
przedmiotem szerokiej dyskryminacji przez niektore kraje bedace partnerami handlowymi
UE, takie jak Kanada, Kostaryka, Ekwador i Peru. UE nadal angazuje tych partnerow w celu
zapewnienia usuni¢cia praktyk dyskryminacyjnych.

W 2018 r. Komisja zglosita nalozony przez Ukraing zakaz wywozu nieprzetworzonego
drewna. W styczniu 2019r., ze wzgledu na brak postepéw, UE zwrocita sig¢
0 przeprowadzenie dwustronnych konsultacji  z Ukraing, uruchamiajac mechanizm
rozstrzygania sporow przewidziany w ramach umowy ustanawiajacej stowarzyszenie miedzy
UE a Ukraing (zob. rowniez sekcja 10 ,,Egzekwowanie prawa”).

Zamdwienia publiczne

W ramach tymczasowego stosowania umowy z Kanadg (CETA) zapewnia si¢ znaczace dalsze
otwarcie kanadyjskiego rynku zamowien publicznych, w tym na szczeblu prowincji i na
szczeblu lokalnym, ktore odpowiadaja za znaczng czg$¢ rynku zamoéwien publicznych
w Kanadzie.

Pewne post¢gpy mozna takze dostrzec w przypadku Ukrainy i niektorych panstw Batkanow
Zachodnich pod wzgledem zwigkszonej przejrzystosci publicznych zaproszen do skladania

1 Oznaczenia geograficzne chroniag nazwy konkretnych produktéw, by promowaé ich unikalne cechy

zwigzane z pochodzeniem geograficznym. Nazwom produktow mozna przyznac ,,0znaczenie geograficzne”,
jezeli maja one szczegdlny zwiazek z miejscem, w ktorym sa wytwarzane. Oznaczenia geograficzne,
uznawane za wlasno$¢ intelektualna, odgrywaja coraz istotniejsza role w negocjacjach handlowych miedzy
UE a innymi panstwami.

7 CcOM(2019) 271 final z 17.6.2019.


http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/june/tradoc_157929.pdf
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/june/tradoc_157929.pdf

ofert oraz dostosowania do unijnych ram prawnych i instytucjonalnych dotyczacych
zamoOwien publicznych. Potrzebne bedg jednak dalsze prace w tej dziedzinie.

Glowne kwestie podniesione przez kraje bedgce partnerami handlowymi UE

Niektore kraje bedace partnerami handlowymi UE podniosty rowniez kwestie zwigzane
z wdrazaniem po stronie UE. Obejmujg one w szczeg6lnosci decyzje UE o natozeniu srodkow
ochronnych na przyw6z wyrobow ze stali przyjeta w lipcu 2018 r., ktorg UE musiata podjaé
W celu ochrony przemystu Unii przed skutkami ubocznymi amerykanskich cetl na stal'®,
Niektore unijne $rodki sanitarne i fitosanitarne, zwtaszcza polityka dotyczaca pestycydow, ale
tez niedawno przyjete rozporzadzenie w sprawie produktow weterynaryjnych, rowniez byty
obiektem krytyki niektdrych krajow bedacych partnerami handlowymi UE, mimo ze $rodki te
nie sa dyskryminujace iopracowano je wcelu zapewnienia wysokiego poziomu
bezpieczenstwa zywnosci w UE.

3. UMOWY O WOLNYM HANDLU NOWEJ GENERACJI

3.1 Umowa handlowa miedzy UE a Koreg Poludniowg
Zmiany w handlu

Umowa obowigzuje od lipca 2011 r. W 2018 r. catkowita wymiana handlowa migedzy UE
a Koreg Poludniowg zmniejszyta si¢ o 1,5 % (spadek 0 1,2 % w przywozie do UE i 02,2 %
w wywozie z UE), co jest spdjne ze spowolnionym wzrostem gospodarczym w Korei
Potudniowej w 2018 r. oraz og6lnym spowolnieniem w handlu mi¢dzynarodowym. Niewielki
spadek w wywozie z UE wydaje si¢ wynika¢ z 7-proc. spadku w wywozie maszyn i urzadzen
mechanicznych — glownych produktow wywozowych UE do Korei Potudniowej.
Jednocze$nie wywoz wte] kategorii wzrost 031 % od 2010r. Jezeli chodzi o $rodki
transportu, ktore stanowig drugg kategori¢ wywozu pod wzgledem wielkosci, wywoéz z UE
nieznacznie zmniejszyt si¢ w 2018 r., podczas gdy wywoéz z UE samochoddéw osobowych
nadal si¢ zwiekszal, osiggajac wzrost o ponad 9 %. Sektor $rodkoéw transportu pozostaje
sektorem 0 najwickszym wzroscie (+187 %) od chwili wejscia umowy w zycie.

W 2018 ., drugi rok z rzedu, UE odnotowata deficyt w handlu towarami w wysokosci 1,8
mld EUR. Jednoczesnie, pomimo skomplikowanego otoczenia regulacyjnego, handel
produktami rolno-spozywczymi pozostawatl dynamiczny, a wyw6z z UE wzrost o blisko 5 %,
co skutkowalo nadwyzka w handlu UE wynoszaca ponad 2,8 mld EUR, za ktora w duzej
mierze odpowiadat handel $rodkami spozywczymi i napojami.

Handel ustugami nadal rost — 0 8,3 % w 2017 r., a dodatni bilans handlowy UE wyniost 5,6
mld EUR. Od chwili wej$cia w zycie umowy handel ustugami rost spdjnie w obu kierunkach.
Warto$¢ przychodzacych i wychodzacych bezposrednich inwestycji zagranicznych pomiedzy
dwoma partnerami pozostata dodatnia.

Pierwsza pigcioletnia ocena

8 Kwestie te omowiono szczegotowo w 37. sprawozdaniu Komisji dla Parlamentu Europejskiego i Rady

W sprawie unijnych dziatan antydumpingowych, antysubsydyjnych iochronnych oraz stosowania
instrumentow ochrony handlu przez panstwa trzecie wobec UE w 2018 r. COM(2019) 158 final z 27.3.20109.
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Komisja przedstawita pierwsza pigcioletnia ocene umowy w marcu 2019 r.® W ocenie
zasugerowano, ze na og6t skutecznie realizowano cele umowy dotyczace liberalizacji handlu
towarami, ustugami i inwestycjami. Korzysci gospodarcze plynace z umowy rozktadaja si¢
symetrycznie migdzy UE i Kore¢ Potudniowg. W ciggu pierwszych pieciu lat wykonywania
umowy wygenerowano wzrost unijnego produktu krajowego brutto (PKB) 0 4,4 mld EUR.
Umowa przyczynita si¢ takze do ochrony praw wiasnosci intelektualnej, w szczegdlnosci
egzekwowania i ochrony oznaczen geograficznych UE. Ponadto ograniczono pozataryfowe
koszty handlu, chociaz nalezy prowadzi¢ dalsze dziatania w odniesieniu do normalizacji,
oceny zgodno$ci, etykiectowania 1i$rodkéw sanitarnych i fitosanitarnych. W ocenie
stwierdzono takze, ze umowa doprowadzita do wzmozonego wzrostu zapasoOw bezposrednich
inwestycji zagranicznych. Jednym z nieoczekiwanych skutkow umowy stwierdzonym
W ocenie jest ograniczone, lecz zauwazalne zmniejszenie $wiatowej emisji CO, W wyniku
przesunigcia handlu®.

Kwestie nierozstrzygniete

Ztozone i nieprzejrzyste procedury zatwierdzania sanitarnego i fitosanitarnego stosowane
przez Koree Potudniowg w odniesieniu do przywozu produktow rolnych z panstw
cztonkowskich UE nadal budza niepokoj. Przyktadowo zatwierdzenia przywozu wotowiny
z niektorych panstw cztonkowskich UE sg w toku od ponad dziesigciu lat.

W dziedzinie wtasnosci intelektualnej Korea Potudniowa nadal musi ustanowi¢ skuteczny
system wynagrodzen za prawa do odtwarzania w miejscach publicznych muzyki chronionej
prawem autorskim, np. karaoke. Istniejg rowniez obawy dotyczace wzmozonego wsparcia dla
przemystu stoczniowego ze strony Korei Potudniowe;.

Handel i zréwnowazony rozwdj

Glowna nierozstrzygnigta kwestia wigze si¢ z brakiem postgpéw w zakresie reformy prawa
pracy oraz brakiem zgodnoS$ci z rozdzialem umowy dotyczacym handlu i zrGwnowazonego
rozwoju. W 2018 r. UE wezwata do przeprowadzenia konsultacji na podstawie rozdziatu
umowy dotyczacego handlu 1 zrownowazonego rozwoju (wigcej informacji mozna znalez¢
w sekeji 10.1 ,,Egzekwowanie prawa”).

19 SWD(2019) 103 final z 7.3.2019.

2 Zob. sekcja 9 koncowego sprawozdania oceniajacego — Instytut IFO i Civic Consulting (maj 2018 r.).

http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/march/tradoc_157716.pdf
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http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/december/tradoc_157586.pdf
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/march/tradoc_157716.pdf

Etyczne ubrania wyprodukowane w UE, ktore sa noszone na calym Swiecie

ASKET, szwedzka internetowa marka ubran dla mezczyzn, jak wiele innych nowoczesnych
przedsigbiorstw jest przyzwyczajona do $wiata bez graniC i bezproblemowo komunikuje si¢
z klientami na caltym $wiecie. Umowy handlowe moga pomdc w zniesieniu barier celnych,
a tym samym w umozliwieniu réwnie swobodnego przeptywu towarow.

,W miar¢ jak nasze przedsigbiorstwo rosnie, coraz czesciej znajdujemy klientdbw poza
rynkiem europejskim. Taryfy celne na ubrania jednak to utrudniajg i sprawiaja, ze nasi klienci
musza wigcej zaplaci¢ za oferowane przez nas produkty. Otwierajac rynki zagraniczne, takie
jak rynek kanadyjski, poludniowokoreanski i japonski, umowy handlowe zwigkszaja
konkurencyjno$¢ naszych produktow”.

August Bard Bringéus,
wspotzatozyciel

3.2 Umowa handlowa UE z Kolumbia, Ekwadorem i Peru

Zmiany w handlu

W latach 2017-2018 catkowita wymiana handlowa mi¢dzy UE a trzema andyjskimi krajami
bedacymi partnerami handlowymi spadta o 2,4 %. Wywo6z z UE i przywo6z do UE spadt
odpowiednio 01 % (140 min EUR) i 3 % (500 mIn EUR). Wynik ten w znacznym stopniu
wigzal si¢ ze spadkiem wywozu z Kolumbii do UE 09 %, ktory nastgpit po spadku
migdzynarodowych cen kawy — gldéwnego produktu eksportowego Kolumbii.

Analizujac przeplywy handlowe wedlug sektora, maszyny, chemikalia i $rodki transportu
wcigz odpowiadajg za ponad 50 % wywozu z UE. Produkty rolne (zwlaszcza owoce
tropikalne, takie jak banany), mineraty i rudy stanowity blisko 50 % przywozu do UE z tych
trzech panstw. W 2018 r. przyw6z mineraléw do UE odnotowal najwigkszy spadek (o 700
min EUR), podobnie jak wywéz maszyn z UE (o0 350 min EUR).

Z drugiej strony w 2018 r. wyw6z produktéw rolno-spozywczych z UE wzrdst o 8,5 %.
Pozostaje on jednak wcigz niewielki w poréwnaniu z przywozem produktow rolno-
spozywczych.

Unijny deficyt w handlu rzedu 2 mld EUR wykazuje tendencje spadkowag od 2016 r. UE ma
nadwyzke handlowg z Kolumbiga.

Postepy i kwestie nierozstrzygniete

Postepy poczyniono migedzy innymi w odniesieniu do dostepu do rynku niektoérych unijnych
produktow rolnych, zwiaszcza przetworow mlecznych w przypadku Peru oraz niektorych
produktéw pochodzenia zwierzecego w przypadku Kolumbii. Jednocze$nie nadal pozostaje
wiele nierozstrzygnigtych kwestii. Naleza do nich:

— Kolumbia: de facto brak traktowania narodowego w przypadku zamoéwien
publicznych na szczeblu nizszym niz krajowy, $rodki antydumpingowe wprowadzone
w 2018 r. na mrozone ziemniaki, ograniczenia przywozu samochodow ci¢zarowych,
niektoére utrzymujace si¢ dyskryminujgce $rodki dotyczace napojow alkoholowych
(piwa inapojow spirytusowych), zawlaszczanie unijnych oznaczen geograficznych
I brak uznania regionalizacji w odniesieniu do chordb zwierzat;

— Ekwador: dyskryminacja podatkowa przywozonych napojow alkoholowych, a takze
skomplikowany i ograniczajacy handel system licencjonowania przywozu
I zarzadzania kontyngentami taryfowymi przyznawanymi UE;
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— Peru: utrzymujace si¢ dyskryminujace srodki wpltywajace na handel napojami
alkoholowymi, trwajace prace majace na celu rozwigzanie problemu zawtaszczania
unijnych oznaczen geograficznych, bariery techniczne wplywajace na przywoz
produktow leczniczych i wyrobdw medycznych.

Ponadto wszystkie trzy panstwa andyjskie nadal utrzymuja zakaz przywozu z UE bydta
i wolowiny ze wzgledu na obawy zwigzane z BSE*.

Ze swojej strony Kolumbia, Ekwador i Peru wyrazily zaniepokojenie w zwigzku ze srodkami
UE ustalajagcymi najwyzszy dopuszczalny poziom kadmu w produktach kakaowych
i najwyzsze dopuszczalne poziomy pozostatoSci pestycydow, ktore — zdaniem krajow
bedacych partnerami handlowymi UE — moga mie¢ wptyw na wywoz produktow rolnych
z tych krajow.

Handel i zréwnowazony rozwdj

Pomimo wyzwan istniejacych we wszystkich trzech panstwach (dotyczacych nieformalnego
rynku pracy, praw do wolno$¢ zrzeszania si¢, inspekcji pracy oraz ochrony $rodowiska),
w 2018 r. trzech cztonkéw andyjskich partneréw poczynito postepy we wdrazaniu rozdziatéw
dotyczacych handlu i zréwnowazonego rozwoju. Pozytywna dynamika odzwierciedlata
bardziej zdecydowane i skoncentrowane starania UE w oparciu o blizsze partnerstwo
z panstwami cztonkowskimi UE oraz Miedzynarodowa Organizacja Pracy (MOP), a takze
w oparciu 0 wigksze zaangazowanie spoleczenstwa obywatelskiego, zgodnie z 15-
punktowym planem dziatania®’. Zaangazowanic UE bylo szczegélne intensywne
w odniesieniu do Peru, a obie strony uzgodnity dalsze dziatania, sformalizowane w protokole
z posiedzenia Podkomitetu ds. Handlu i Zrownowazonego Rozwoju. Powinno to utorowaé
droge¢ do nadania nowego impulsu wdrazaniu postanowien dotyczacych handlu
I zrbwnowazonego rozwoju z Peru. Zadowalajgce postepy poczyniono rowniez w odniesieniu
do zaangazowania spoteczenstwa obywatelskiego, m.in. za posrednictwem specjalnych
mechanizmow konsultacyjnych zaréwno w Kolumbii, jak i w Ekwadorze.

3.3 Uklad o stowarzyszeniu miedzy UE a Ameryka Srodkowa

Zmiany w handlu

Rok 2018 byt szostym rokiem wdrazania filaru handlowego uktadu o stowarzyszeniu migdzy
UE asze$cioma panstwami Ameryki Srodkowej (Gwatemala, Hondurasem, Kostaryka,
Nikaragug, Panamg i Salwadorem).

Handel mig¢dzy oboma blokami pomyslnie si¢ rozwijat — wzrést z okoto 11,4 mld EUR
w 2014 r. do 12 mld EUR w 2018 r. W 2018 r. kraje partnerskie z Ameryki Srodkowej miaty
niewielka catkowita nadwyzke handlowa w wysokos$ci okoto 100 mln EUR. Panama
pozostaje gtownym partnerem handlowym UE w regionie, na kolejnym miejscu plasuje si¢
Kostaryka.

L Gagbczasta encefalopatia bydta, zwana potocznie ,,choroba szalonych krow”.

22 Plan dzialania to harmonogram powstaly w wyniku o$miomiesigcznych rozméw z Parlamentem

Europejskim, panstwami cztonkowskimi i spoteczenstwem obywatelskim na rzecz bardziej zdecydowanego
egzekwowania zobowigzan w zakresie handlu i zréwnowazonego rozwoju w ramach dwustronnych uméw
handlowych. Sekcja 7 zawiera dalsze informacje szczegétowe na temat wdrazania postanowien dotyczacych
handlu i zrownowazonego rozwoju okreslonych w dwustronnych umowach handlowych.

http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/february/tradoc_156618.pdf
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Wyw6z z Ameryki Srodkowej w duzej mierze nadal napedzaja produkty rolno-spozywcze
(ktore stanowig dwie trzecie wywozu z tego regionu do UE), gtownie owoce, w przypadku
ktorych w 2018 r. odnotowano wzrost o 3,6 % w uj¢ciu rok do roku (tj. 1,9 mld EUR, z czego
za 1,2 mld EUR odpowiadaja banany). Banany nadal stanowig gtéwny towar wywozony do
UE przez partnerow z Ameryki Srodkowej, awywoz ten podlega mechanizmowi
stabilizacyjnemu do konca 2019r. W 2018 r. wywoz z Gwatemali i Nikaragui do UE
przekroczyl wartosci progowe, jego udziat w catkowitym przywozie do UE pozostawat
jednak ponizej 6 %. Wplyw tego przywozu na unijny rynek bananéw uznano za nieznaczny,
w zwigzku z czym nie podjeto zadnych dziatan w ramach mechanizmu stabilizacyjnego.

W 2018 r. wywo6z z UE wzrést o 11 % w poréwnaniu z 2017 r. Wywoz ten byt zdominowany
przez produkty inne niz produkty rolne. Unijna nadwyzka handlowa w tej kategorii wyniosta
okoto 7,4 mld EUR.

W 2017 r. handel ustugami byt nadal znaczacy iodpowiadal za okoto 40 % catkowitego
handlu migdzy UE a Ameryka Srodkowa, podobnie jak wlatach poprzednich. Dzigki
uktadowi o stowarzyszeniu unijne przedsigbiorstwa ciesza si¢ usprawnionym dostgpem do
rynku ustug i inwestycji oraz zamoéwien publicznych. UE nadal $ci$le wspotpracuje z krajami
partnerskimi z Ameryki Srodkowej, by zapewni¢ przestrzeganie wszystkich zobowiazan,
w tym tych dotyczacych przejrzystosci postepowan.

Handel i zréwnowazony rozwdj

Wdrazanie rozdzialu dotyczacego handlu 1 zrbwnowazonego rozwoju postepowato zgodnie z
15-punktowym planem dziatania z lutego 2018 r. Podejmowane dziatania obejmowaty m.in.
zaangazowanie Miedzynarodowej Organizacji Pracy (MOP) 1rzadéw partnerskich
w odniesieniu do sytuacji w zakresie zatrudnienia w niektorych panstwach Ameryki
Srodkowej, zwlaszcza Gwatemali, atakze dziatania dotyczace odpowiedzialnego
prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej, w tym warsztaty z MOP i Organizacja Wspolpracy
Gospodarczej i Rozwoju (OECD) w Gwatemali. Ponadto Kostaryce zapewniono wsparcie
w rozwoju jej krajowego planu w zakresie odpowiedzialnego prowadzenia dziatalno$ci
gospodarcze] oraz uruchomiono program odpowiedzialnego prowadzenia dziatalno$ci
gospodarczej obejmujacy Kostaryke i Paname.

3.4 Kompleksowa umowa gospodarczo-handlowa (CETA) miedzy UE a Kanada

W 2018 r. rozpoczat si¢ pierwszy pelny rok kalendarzowy wdrazania CETA. Wszystkie
instrumenty zarzadzania, w tym regulaminy wewngtrzne poszczegolnych komitetow, zostaty
wdrozone i odbyly si¢ pierwsze obrady niemal wszystkich komitetéw?®. W petni wdrozono
nowa unijng polityke przejrzystosci: uzgodnione z Kanada porzadki obrad oraz wspolne
sprawozdania komitetéw i grup roboczych sa dostepne na stronie internetowej Komisji®*.
Posiedzenia komitetow przyczynity si¢ do poprawy wzajemnego zrozumienia perspektyw
stron, ktore jest istotne przy wdrazaniu umowy.

Zmiany w handlu

Catkowita warto§¢ dwustronnej wymiany handlowej w 2018 r. wyniosta 72 mld EUR, co
stanowi wzrost 04,5% w porownaniu z 2017 r. Najwigkszy wzrost wywozu z UE
odnotowano w przypadku chemikaliéw — 0 1,5 mld EUR (wzrost 0 23 %) oraz w sektorze

% Tylko Komitet ds. Wzajemnego Uznawania Kwalifikacji Zawodowych nie obradowat w 2018 r. Pierwsze

posiedzenie tego Komitetu odbyto sie w kwietniu 2019 r.

24 http://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=1811
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maszyn i urzadzen — 0 850 min EUR (wzrost 0 10 %). Wywdz produktdéw rolno-spozywczych
takze wzrést — 0 4 %, co stanowi 9 % wywozu z UE do Kanady. Unijna nadwyzka handlowa
wzrosta w 2018 r. do ponad 10 mld EUR (z 6 mld EUR w 2017 r.).

W 2018 r. wywo0z z Kanady do UE odnotowat niewielki spadek — 01,7 % (521 min EUR)
w poréwnaniu z 2017 r., ktory glownie wynikat ze spadku wywozu nasion oleistych (o 300
min EUR). W poréwnaniu jednak ze $rednig z lat 2015-2017 wywoz z Kanady do UE wzrost
05 %.

Postepy poczynione w pierwszym roku wdraZania

W trakcie pierwszego posiedzenia we wrzesniu 2018 r. Wspolny Komitet przeprowadzit
formalng wymian¢ pogladow na temat wdrazania CETA. Posiedzenie stanowito takze
mozliwo$¢ oceny postepoéw w kontekscie wezesnego przegladu rozdzialu dotyczacego handlu
i zrbwnowazonego rozwoju W nastgpstwie zawarcia w pazdzierniku 2016 r. umowy
w sprawie Wspélnego instrumentu interpretacyjnego®. Komitet przyjat trzy istotne zalecenia
dotyczace:

(i) handlu, dziatan w dziedzinie klimatu i porozumienia paryskiego®
(i)  handlu i ptci®’
(iii)  matych i érednich przedsigbiorstw®.

Zalecenia te utorowaly droge do wzmocnionej wspotpracy w ramach CETA nad tymi
zasadniczymi  kwestiami.  Wspolny Komitet dokonal réwniez przegladu prac
przeprowadzonych przez roézne specjalne komitety, m.in. kwestii wymagajacych dalszej
uwagi, takich jak — w odniesieniu do UE — zarzadzanie kontyngentami taryfowymi na ser,
dostep do kanadyjskiego rynku wina inapojow spirytusowych oraz wdrazanie
i egzekwowanie postanowien CETA w sprawie oznaczen geograficznych.

W kontekscie Forum ds. Wspolpracy Regulacyjne; Kanada 1 UE przyjety plan prac, ktory
obejmuje dziatania w zakresie wspOlpracy w obszarze cyberbezpieczenstwa, dobrostanu
zwierzat, kosmetykow i produktow farmaceutycznych, atakze bezpieczenstwa produktéw
przeznaczonych dla konsumentoéw. Ponadto w ramach komitetu ds. $rodkow sanitarnych
i fitosanitarnych Kanada i UE postanowily wzmacnia¢ wspOlprace w zakresie zwalczania
odpornosci na srodki przeciwdrobnoustrojowe.

Zmiang kanadyjskiej ustawy o znakach handlowych majaca na celu ochron¢ oznaczen
geograficznych produktow spozywczych, ktorg wprowadzono w wyniku CETA, ustanowiono
procedure bezposredniego stosowania ustawy przez unijnych posiadaczy praw w celu
ochrony oznaczen geograficznych. Pierwszy rezultat nowego systemu to ustanowienie
chronionej nazwy pochodzenia ,,Prosciutto di Carpegna” w 2018 r. Producenci europejscy,
ktérzy sa zainteresowani wywozem do Kanady maja obecnie dostgp do skutecznego
I prostego mechanizmu ochrony swoich oznaczen geograficznych. Komisja opracowata
praktyczny przewodnik dla przedsigbiorstw dotyczacy oznaczen geograficznych
w Kanadzie®, ktéry ma im w tym pomac.

% https://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/TXT/PDF/?2uri=CELEX:22017X0114(01)&from=PL

% http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/september/tradoc_157415.pdf

21 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/september/tradoc_157419.pdf

2 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/september/tradoc_157417.pdf

2 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/april/tradoc_157873.pdf
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Ponadto nadal trwaty prace nad stworzeniem systemu sagdéw ds. inwestycji ustanowionego w
CETA, aczkolwiek postanowienia zwigzane z systemem nie majg zastosowania do czasu
ratyfikacji przez wszystkie panstwa cztonkowskie UE. W swojej Opinii 1/17°° wydanej
w dniu 30 kwietnia 2019 r. Trybunat Sprawiedliwos$ci UE potwierdzil zgodno$¢ postanowien
CETA dotyczacych systemu sagdow ds. inwestycji z prawem Unii.

Handel i zréownowazony rozwdj

W pierwszym roku wdrazania obie strony zintensyfikowaly starania na rzecz wdrozenia
postanowien dotyczacych handlu izréwnowazonego rozwoju. Poza przygotowywaniem
trzech wyzej wymienionych zalecen (dotyczacych handlu i klimatu, handlu i ptci oraz matych
i Srednich przedsigbiorstw) UE iKanada podj¢ty pierwsze kroki w celu ich wdrozenia.
Obejmowaly one wspélny plan prac migdzy UE a Kanada dotyczacy handlu i plci oraz
konferencj¢ ,,CETA: Podejmowanie dziatan w odniesieniu do handlu i klimatu”, ktora odbyta
sic wdniu 24 stycznia 2019r. Podczas konferencji przeanalizowano, wraz
z zainteresowanymi stronami, w tym przedsigbiorstwami z sektora zielonych technologii,
w jaki sposob najlepiej wykorzysta¢ instytucjonalne i prawne ramy CETA w celu wsparcia
realizacji porozumienia paryskiego. Kanada 1 UE nadal angazowaty si¢ w kwestie bgdace
wspllnymi priorytetami w zakresie wspotpracy uzgodnione podczas posiedzenia pierwszego
komitetu ds. handlu izrownowazonego rozwoju oraz ulatwialy tworzenie struktur
spoteczenstwa obywatelskiego po obu stronach w celu monitorowania wdrazania.

Kwestie nierozstrzygniete

Pierwszy pelny rok wdrazania byt udany dla obu stron inie zaobserwowano zadnych
negatywnych skutkow. Niemniej jednak wcigz pozostaje kilka nierozstrzygnigtych kwestii,
ktorymi nalezy si¢ zajac.

Jedna z tych kwestii jest system administracji ustanowiony przez Kanade w celu zarzadzania
kontyngentami na ser. Chociaz w 2018 r. wskazniki wykorzystania kontyngentow na ser byty
bardzo wysokie i wynosity odpowiednio 99,1 % i 71,1 % dla sera najwyzszej jakosci i Sera
przemystowego, UE jest nadal zaniepokojona sposobem, w jaki kontyngenty sg wypetniane,
poniewaz ma to znaczacy wplyw na warto$¢ kontyngentow dla eksporteréw z UE.
Wykorzystanie kontyngentow przyspieszyto pod koniec okresu przy znacznym wzroscie
przywozu do Kanady w ciggu ostatnich dwoch miesigcy 2018 roku. Komisja uwaza, ze
przyznanie kanadyjskim producentom sera 50 % kontyngentu na ser o wysokiej wartosci
znaczaco zaktoca wykorzystanie 1warto$¢ kontyngentu oraz nie jest zgodne
z postanowieniami CETA. W ramach CETA kontyngenty powinny by¢ przyznawane ,,takim
podmiotom, ktore je [kontyngenty] najlepiej wykorzystaja™'. W kwietniu 2019r. UE
wystgpita o przeglad srodokresowy systemu administracji kontyngentami na ser CETA.

Innym  Kkluczowym problemem z punktu widzenia UE jest istnienie praktyk
dyskryminacyjnych wptywajacych na handel winami i napojami spirytusowymi w UE. UE
uwaza, ze wiele kanadyjskich praktyk majacych zastosowanie na szczeblach federalnych lub
prowingcji nie jest zgodnych ze zobowigzaniami Kanady w ramach CETA.

Ze swojej strony Kanada wyrazila zaniepokojenie w zwigzku z wdrozeniem przez UE
protokotu CETA o wzajemnym uznawaniu wynikow ocen zgodno$ci oraz w zwigzku
Z administracyjnym zarzadzaniem kontyngentami taryfowymi przez UE. Kanada wyrazita
takze obawy dotyczace tego, ze na jej zdolno$¢ do czerpania korzysci z CETA moglyby

30 https://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/TXT/PDF/2uri=CELEX:62017CV0001(02)

1 Zatacznik 2B CETA
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wplyna¢ wymogi w zakresie etykietowania kraju pochodzenia na szczeblu krajowym
i unijnym, a takze niektore unijne normy sanitarne i fitosanitarne.

Porcelanosa (Hiszpania) — ceramika transatlantycka

Porcelanosa to przedsiebiorstwo wytwarzajace ceramike, ktore sprzedaje wysokiej jakosci
ptytki do kuchni itazienek iczerpie korzysci z usprawnionych mozliwosci biznesowych
w Kanadzie.

Porcelanosa skorzystala na tatwiejszych warunkach eksportowych, co doprowadzito do
znacznego otwarcia rynku kanadyjskiego, w tym duzego kanadyjskiego rynku zamowien
publicznych na szczeblu federalnym i stanowym.

~-Mamy wielkie nadzieje dotyczace rynku kanadyjskiego. Na przyktad otworzyliSmy
niedawno nowy sklep w jednym z najbardziej ekskluzywnych obszaréw handlowych
w Toronto. CETA umozliwila nam oferowanie lepszych cen ipozwolita sta¢ si¢ bardziej
konkurencyjnymi. Ograniczyta takze biurokracje dotyczaca wywozu z UE do Kanady.
W przypadku dziatalnosci Porcelanosy w Kanadzie umowa przynosi zdecydowane korzysci”.

Silvestre Segarra Soriano,
kierownik ds. wywozu w Grupie Porcelanosa

Stella Milano 1952 — wloska bizuteria z historia

Stella Milano 1952 ma dlugg tradycje wytwarzania bizuterii. W 1952 r., w cieniu katedry
W Mediolanie, czterech braci zatozylto przedsigbiorstwo wytwarzajace i1 sprzedajace bizuterie.

Przed CETA cta przywozowe nalozone przez Kanade na bizuteri¢ wynosity do 8,5 %. Dzieki
obnizkom taryf celnych wynikajacych z CETA przedsigbiorstwo Stella Milano odnotowato
wzrost wywozu do Kanady o 30 %.

»CETA pomogla nam zwigkszy¢ sprzedaz do Kanady o niemal jedng trzecig. Majac na
uwadze, ze coraz wigcej importerow w Kanadzie si¢ z nami kontaktuje, oczekujemy jeszcze
wiekszego wzrostu”.

Dimitri Stella,
dyrektor generalny Stella Milano 1952

4. POGLEBIONE I KOMPLEKSOWE STREFY WOLNEGO HANDLU (DCFTA)

4.1 Gruzja

DCFTA z Gruzja obowiazuje od wrzesnia 2014 r. a jej realizacja przebiega zgodnie z planem.
Ogolnie rzecz biorgc, w 2018 r. dwustronny handel towarami wzrést o 3 %, jednak gruzinski
wywoz spadt o 1,6 %, prowadzac do niewielkiego wzrostu unijnego handlu z Gruzja.

W 2017 r. Gruzja dokonata postepow we wdrazaniu strategii sanitarnej i fitosanitarnej. Wcigz
jednak nie wydano zezwolenia na wywoéz produktow miesnych imlecznych do UE,
a gruzinskie przedsiebiorstwa nadal majg trudnosci ze spelieniem unijnych norm
bezpieczenstwa w odniesieniu do produktow takich jak orzechy laskowe. UE nadal wspiera
Gruzje¢ w usprawnianiu systemu sanitarnego i fitosanitarnego.

Jezeli chodzi ozamoéwienia publiczne, Gruzja nadal musi ustanowi¢ niezalezny organ
odwotawczy ds. zamdwien publicznych, atakze w dalszym ciggu dostosowywaé swoje
ustawodawstwo w zakresie zamowien publicznych do prawodawstwa UE.
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Program wsparcia na lata 2018-2019 na rzecz matych i srednich przedsi¢biorstw nadal jest
realizowany. Uzupelia go projekt dotyczacy nadzoru rynku®* wcelu wspierania Gruzji
w dostosowywaniu ram regulacyjnych do prawodawstwa UE. UE réwniez nadal wspiera
gruzinskg agencje ds. konkurencji.

Ponadto w 2018 r. Gruzja przyje¢ta plan prac dotyczacy handlu i zrGwnowazonego rozwoju na
lata 2018-2020, obejmujacy glowne elementy wymagane do wdrozenia rozdziatu
dotyczacego handlu i zrownowazonego rozwoju (m.in. inspekcje pracy i dialog spoteczny,
nielegalny handel dzika faung 1 flora, zrownowazong gospodarke lesna, zwalczanie handlu
produktami z nielegalnie pozyskiwanego drewna oraz skuteczne wdrazanie zobowigzan
w zakresie dziatan w dziedzinie klimatu).

4.2 Moldawia

DCFTA obowigzuje od wrze$nia 2014 r. Od tego czasu handel stale rosnie. W 2018 .
catkowity handel wzré6st o 14 %, a bilans handlowy w odniesieniu do UE pozostat dodatni.

W 2018 r. kontynuowano prace nad zblizeniem ustawodawstw, przy czym dokonano
postepow w odniesieniu do $rodkow sanitarnych i fitosanitarnych, sektora energetycznego,
zaméwien publicznych i przepiséw technicznych. Moldawia przygotowuje réwniez nowy
kodeks celny. Motdawia wcigz musi zmieni¢ ustawodawstwo krajowe, aby wypehié
zobowigzanie dotyczace zasad pomocy panstwa. UE zamierza uruchomi¢ nowy projekt
majacy na celu wspieranie funkcjonowania mechanizméw konsultacji ze spoleczenstwem
obywatelskim ustanowionych w rozdziatach dotyczacych handlu i zrownowazonego rozwoju
zawartych w jej umowach handlowych, z ktérego korzysci odniosa zaréwno unijne, jak
I motdawskie wewnetrzne grupy doradcze.

4.3 UkKraina

Handel migdzy Ukraing a UE ro$nie od chwili rozpoczgcia tymczasowego stosowania umowy
w 2016 r. Wartos¢ dwustronnej wymiany handlowej w 2018 r. wyniosta 40 mld EUR, co
stanowi wzrost 09 % w porownaniu z 2017 r. W 2018 r. do UE trafito 42 % $wiatowego
wywozu Ukrainy. UE utrzymata nadwyzke handlowa na poziomie 4 mld EUR.

Ukraina dokonata postepéw w wielu sektorach. UE z zadowoleniem przyjmuje szczegoélnie
nowe projekty regulacji prawnych dotyczace zamowien publicznych, ktore rzad ukrainski
zamierza przedstawi¢ Parlamentowi w 2019r. Ukraina dokonuje roéwniez postgpow
w dostosowywaniu swoich ram i norm regulacyjnych do prawa Unii, a jednoczeé$nie trwa
proces zblizania przepisoOw dotyczacych $rodkow sanitarnych i fitosanitarnych, wspoipracy
celnej i utatwien w handlu. Ukraina musi jednak usprawni¢ egzekwowanie praw wlasnosci
intelektualnej oraz ustanowi¢ przepisy spetniajace normy migdzynarodowe. Ponadto Ukraina
musi lepiej dostosowac przepisy krajowe do unijnych zasad pomocy panstwa.

Komisja odpowiedziata na szybko rosnacy przywoz niestandardowych kawatkéw drobiu
z Ukrainy, ktory rozpoczat si¢ w2016 r. Aby wyeliminowaé ryzyko nieograniczonego
przywozu, Komisja — upowazniona przez Rad¢ — wynegocjowata z Ukraing zmian¢ uktadu
0 stowarzyszeniu polegajaca na ograniczeniu tego przywozu i przywroceniu stawki KNU na
przywoz przekraczajacy limity. Trwaja prace nad formalnym sfinalizowaniem tej zmiany.

% 1,5 mIn EUR w okresie od stycznia 2018 r. do grudnia 2018 r.

18



UE nadal monitoruje i podnosi w kontaktach z Ukraing szereg innych barier handlowych,
takich jak nowa ustawa 0 podatku od wartos$ci dodanej uchwalona przez Ukraing w 2018 r.,
w ktdrej nie przewidziano zwrotu podatku od wartosci dodanej w odniesieniu do wywozu
rzepaku i nasion soi.

Ze wzgledu na brak postgpow w zakresie zakazu wywozu drewna UE wystgpita z wnioskiem
0 przeprowadzenie dwustronnych konsultacji w sprawie rozstrzygni¢cia sporu w ramach
uktadu o stowarzyszeniu (zob. sekcja 10 dotyczaca ,,Egzekwowania prawa”).

Ukrainska grupe doradczg ustanowiono przed drugim posiedzeniem Podkomitetu ds. Handlu
I Zrownowazonego Rozwoju miedzy UE a Ukraing, ktore odbyto si¢ w dniu 13 listopada
2018 r., po ktorym w dniu 14 listopada 2018 r. miato miejsce otwarte Forum Spoleczenstwa
Obywatelskiego. Zadaniem grupy bylo rozpoczgcie rozmow i konkretnych prac z grupa
doradcza UE.

Zgodnie z 15-punktowym planem dziatania zlutego 2018r. dotyczacym handlu
I zrOwnowazonego rozwoju, a W szczegdlnosci jego motywem przewodnim dotyczacym
Hpriorytetow panstwa”, rozmowy w ramach Podkomitetu ds. Handlu i Zréwnowazonego
Rozwoju skupialy si¢ na kluczowych obszarach prac nad wdrozeniem handlu
I zrownowazonego rozwoju miedzy UE a Ukraing, m.in. kwestiach zwigzanych z handlem
i pracg (inspekcja pracy, modernizacja stosunkow pracy, dialog spoteczny), a takze kwestiach
zwigzanych z handlem i $rodowiskiem (zroéwnowazona gospodarka lesna i powigzana
produkcja, sprzedaz, przetwarzanie drewna i handel drewnem). Po posiedzeniu podkomitetu
UE i Ukraina opublikowaty wnioski operacyjne, a takze wspolne oswiadczenie skierowane do
spoteczenstwa obywatelskiego33.

5. UMOWY O WOLNYM HANDLU PIERWSZEJ GENERACJI

5.1 Szwajcaria

W 2018 r. Szwajcaria, trzeci partner handlowy UE pod wzgledem wielko$ci obrotow
handlowych w ujeciu  ogdélnym (odpowiadajacy za 7 % unijnego handlu towarami
Z panstwami niebedacymi czlonkami UE), pozostala czolowym krajem partnerskim UE
w ramach umow preferencyjnych. W 2018 r. UE odnotowata duza nadwyzke handlows ze
Szwajcarig rzgdu 48 mld EUR.

Szwajcaria jest drugim najwazniejszym partnerem handlowym UE w odniesieniu do ustug.
Warto$¢ ustug $wiadczonych przez UE w Szwajcarii ciagle rosta przez ostatnich pigé lat,
osiagajac 119 mld EUR w 2017 r., co stanowi wzrost 0 2 % w porownaniu z 2016 r. Wartos¢
ustug swiadczonych przez Szwajcari¢ w Unii w 2017 r. wyniosta 72 mld EUR, co stanowi
spadek 023 % w porownaniu z poprzednim rokiem. UE utrzymata nadwyzke handlowa
w sektorze ustug.

Jezeli chodzi o bezposrednie inwestycje zagraniczne Szwajcaria jest takze zasadniczym
partnerem, przypada na nig 13 % bezposrednich inwestycji zagranicznych UE. Warto$¢ BIZ
Szwajcarii w UE w 2017 r. osiagneta 802 mld EUR i wykazata $rednioroczny wzrost o 15 %
W ciggu ostatnich czterech lat. Wartos¢ BIZ UE w Szwajcarii w 2017 r. wyniosta 979 mld
EUR, przy $redniorocznym wzroécie w tym samym okresie na poziomie 10 %.

We wrzesniu 2018 r. parlament szwajcarski zatwierdzit dlugo wyczekiwang reforme podatku
od o0s6b prawnych, zmieniajacg dyskryminacyjny kantonalny status podatkowy

% http://trade.ec.europa.eu/doclib/cfm/doclib_section.cfm?sec=144
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przedsiebiorstw, ktory réwniez byl problematyczny z punktu widzenia pomocy panstwa.
Nowe przepisy powinny wej$¢ w zycie w dniu 1 stycznia 2020 r.

Negocjacje miedzy UE a Szwajcaria w sprawie porozumienia dotyczacego ram
instytucjonalnych, obejmujgce niezalezne rozstrzyganie sporow, zasady pomocy panstwa oraz
zobowigzanie do modernizacji umowy o wolnym handlu z 1972 r. iinnych porozumien
handlowych, zostaty zakonczone na szczeblu politycznym w listopadzie 2018 r. Szwajcarska
Rada Federalna nie zatwierdzita jeszcze jednak umowy, co UE uznaje za warunek wstgpny
zawarcia przysztych umow w sprawie udzialu Szwajcarii w rynku wewngtrznym UE oraz
jeden z podstawowych elementéw warunkujacych decyzje umozliwiajagce dalsze postgpy
W tworzeniu korzystnego dla obu stron dostepu do rynku.

5.2 Norwegia

Norwegia jest trzecim partnerem handlowym UE pod wzgledem wielko$ci obrotow
handlowych w ramach uméw preferencyjnych. W 2018 r. dwustronna wymiana handlowa
utrzymywala si¢ na wysokim poziomie, a jej wzrost w porownaniu z 2017 r. wynidst prawie
11 %. Unijny deficyt w handlu z Norwegia wyniost blisko 30 mld EUR. Rosnacy catkowity
deficyt w znacznym stopniu wynikat z wigkszego przywozu produktéw mineralnych,
w przypadku ktorych zarejestrowano wzrost o niemal 6 mld EUR.

Wywéz z UE towarow innych niz produkty rolne wzrdst o ponad 3 mld EUR, co stanowi
wzrost 0 6,3 % w porownaniu z 2017 r. Unijny wywoz produktow rolno-spozywczych takze

pozostal na wysokim poziomie i odnotowal nadwyzke handlowa w wysokosci blisko 4 mld
EUR.

Nowa umowa w sprawie dalszej liberalizacji handlu niektérymi produktami rolnymi weszta
w zycie w 2018 r. W planie dzialan powinien si¢ znalez¢ obecnie przeglad systemu handlu
przetworzonymi produktami rolnymi. Ponadto UE jest gotowa do wznowienia negocjacji
W sprawie ochrony oznaczen geograficznych.

Norwegia jest szostym partnerem handlowym UE pod wzgledem wielkosci obrotow
handlowych w przypadku ustug. W 2017 r. handel ustugami byt stabilny — warto$¢ handlu
ogotem wyniosta 44 mld EUR, anadwyzka handlowa UE byla nieznacznie wyzsza niz
w 2016 r. i wyniosta ponad 13 mld EUR. Bilans handlowy w zakresie ustug pozostatl dodatni
dla UE, tak jak miato to miejsce w poprzednich latach.

5.3 Panstwa Morza Srédziemnego i Bliskiego Wschodu

UE jest najwazniejszym regionem partnerskim pod wzgledem handlu dla panstw potudniowej
czesci regionu Morza Srédziemnego i Bliskiego Wschodu. W tym kontekscie unijne umowy
preferencyjne z osmioma krajami partnerskimi w regionie (Algieria, Egipt, lzrael, Jordania,
Liban, Maroko, okupowane terytoria palestynskie i Tunezja) obowigzuja od wielu lat.
Umowy te obejmuja pewng asymetri¢ na korzy$¢ wiekszosci tych krajow, co ma na celu
promowanie rozwoju gospodarczego w regionie ijego S$cislejsza integracje z rynkiem
wewnetrznym UE; miedzy innymi zawieraja one postanowienia dotyczace konkurencji
i pomocy publicznej.

W 2018 r. catkowity handel migdzy UE a wspomnianymi o$mioma partnerami osiggnal
wartos¢ 175 mld EUR (tj. 4 % handlu UE z pozostalymi czgsciami $wiata), co stanowi wzrost
02 % w poréwnaniu z 2017 r. UE utrzymuje nadwyzke handlowg z wszystkimi o$mioma
krajami partnerskimi z potudniowej czeéci regionu Morza Srédziemnego i Bliskiego
Wschodu objetymi umowa preferencyjng, chociaz nadwyzka ta spadta o 10 % w poréwnaniu
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z2017r. (tj. nieco mniej niz spadek o013 % odnotowany w poprzednim okresie
sprawozdawczym). Wspomniang tendencj¢ wyjasniajg wzrost wywozu z tych krajow do UE
oraz, czesciowo, skutki wynikajace ze $srodkdw ograniczajacych handel, z ktorych czgsé
natozono w ostatnich latach, aby poprawi¢ bilans handlowy: poniewaz UE jest gléwnym
eksporterem do tego regionu, czesto wptywa to na jej wywoz.

W handlu produktami rolno-spozywczymi zregionem UE odnotowata nadwyzke
w wysokosci niemal 5 mld EUR w2018r. Jednocze$nie niektdre kraje partnerskie
odnotowaty wzrost wywozu produktéw rolno-spozywczych, np. Tunezja (+44 %, glownie ze
wzgledu na oliwe z oliwek), okupowane terytoria palestynskie (+25 %) oraz Maroko (+5 %).
Maroko i Tunezja odnotowujg nadwyzke handlowa z UE w sektorze rolno-spozywczym.

UE zglosita krajom bedacym jej partnerami handlowymi obawy dotyczace mnozenia $rodkow
ograniczajacych handel, ktore przyjeta czes¢ z tych panstw, zwlaszcza Algieria, Egipt — oraz
ostatnio — Tunezja*. UE nadal przy kazdej okazji podnosi te kwestie z krajami partnerskimi
z potudniowej czesci regionu Morza Srodziemnego i Bliskiego Wschodu, poniewaz stosunki
handlowe musza opiera¢ si¢ na zasadach i UE oczekuje od swoich partneréw, ze beda
wypehiali podjete zobowigzania.

UE jest gotowa, by nadal wspiera¢ swoich partnerow handlowych w przeprowadzaniu reform
w celu zwiekszenia konkurencyjnosci i zdolnosci wywozowej panstw potudniowej czgsci
regionu Morza Srodziemnego i Bliskiego Wschodu. Obecnie trwajg negocjacje z Tunezja
w sprawie rozszerzenia zakresu i modernizacji umow handlowych, a wkrotce moga zostaé
wznowione z Marokiem. Modernizacja i poglebianie istniejacych umoéw powinny przyczynic
si¢ do poprawy integracji gospodarczej z panstwami potudniowego sgsiedztwa UE, z ktorych
cz¢§¢ to bardzo wazni partnerzy dla UE. Ponadto trwajacy przeglad
paneurosrodziemnomorskiej konwencji w sprawie regut pochodzenia wprowadzi bardziej
elastyczne przepisy oraz utatwi integracj¢ gospodarcza i handel w regionie.

54 Meksyk

Meksyk jest drugim partnerem handlowym UE w Ameryce Lacinskiej pod wzgledem
wielkosci obrotow handlowych, zaraz po Brazylii. Kompleksowa umowa handlowa weszla
w zycie w 2000 r. w odniesieniu do towardéw i w 2001 r. w odniesieniu do ushug. W ciagu
blisko dwudziestu lat stosowania uméw dwustronny handel towarami miedzy UE
a Meksykiem zwigkszyl si¢ ponad trzykrotnie. W 2018 r. wymiana handlowa miedzy UE
a Meksykiem wzrosta o niemal 6 %, a UE utrzymata nadwyzke¢ handlowa w wysokosci 13
mld EUR, cho¢ byla ona nieco nizsza niz w 2017 r. Wyw6z z UE do Meksyku wzrost o 4 %.
Przyw0z z Meksyku wzrdst o niecate 9 %, glownie dzieki towarom innym niz produkty rolne.

Handel ustugami w 2017 r. wzrost o 7 %, a UE odnotowata nadwyzke handlowa wynoszaca
blisko 5 mld EUR.

W ostatnich latach UE i Meksyk skoncentrowaty si¢ na negocjowaniu modernizacji umowy,
W zwigzku z czym posiedzenie Wspdlnego Komitetu nie odbyto si¢ w 2018 r. Osiagnigto
jednak pewne postepy w otwieraniu nowych mozliwosci rynkowych, w szczegdlno$ci
w sektorze rolnym, dzigki zatwierdzeniu przez dodatkowe panstwa cztonkowskie UE wywozu

¥ W lipcu 2019 r. poinformowano Komisje o usunieciu $rodkow ograniczajacych przywoéz nalozonych przez

Tunezje w listopadzie 2018 r. Komisja bedzie nadal monitorowaé sytuacje, aby upewnié sig, ze bariera ta
zostata skutecznie zniesiona.
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wieprzowiny i produktéw z wieprzowiny. Posiedzenie Wspolnego Komitetu zaplanowano
na 2019r.

Oczekuje sig, ze po ratyfikacji zmodernizowana umowa przyczyni si¢ do zacie$nienia
stosunkdw handlowych z Meksykiem i stworzy nowe mozliwosci dostepu do rynku.

Meksykanie poznaja smak belgijskiej czekolady

Galler to stynny producent czekolady, ktérego nazwa pochodzi od zatozyciela
przedsigbiorstwa — Jeana Gallera.

Przedsigbiorstwo to weszlo niedawno na meksykanski rynek, taczac sity z Belimport —
sredniej wielko$ci przedsiebiorstwem z siedzibg w miescie San Miguel de Allende
w centralnym stanie Guanajuato. Lokalizacja ta oznacza, ze Galler moze z tatwoscia
dystrybuowac¢ produkty do sklepéw i hoteli w catym Meksyku, zwlaszcza do osrodkow
handlu, jakimi sg Querétaro i stolica kraju — Meksyk.

,Obecnie ponosimy wigksze koszty niz meksykanscy producenci czekolady ze wzgledu na
wysokie taryfy celne, z ktorymi si¢ mierzymy przy przywozie naszych belgijskich produktow.
Nowa umowa handlowa mi¢dzy UE a Meksykiem zniesie meksykanskie cta na unijng
czekolade, co pozwoli nam skuteczniej konkurowaé na tym rynku”.

Thibaud Mariage,
przedstawiciel firmy Galler w Meksyku, dyrektor przedsigbiorstwa Belimport.

5.5 Chile

Przez 15 lat stosowania filaru handlowego uktadu o stowarzyszeniu mi¢dzy UE a Chile obie
strony kontynuowaty dziatania i wspotprace w celu wdrozenia uktadu.

W 2018 r. handel migdzy Chile a UE wzrost o ponad 8 % przy znacznym 13-proc. wzroscie
wywozu z UE, w szczegdlnoSci wywozu maszyn iurzadzen (+14 %) oraz sprzetu
transportowego, zwlaszcza statkdw powietrznych iich czesci®® (+27 %). W tym samym
okresie przyw6z do UE z Chile wzréost 03 %. UE odnotowata nadwyzke¢ handlowa
W wysokos$ci ponad 1,5 mld EUR.

W odniesieniu do handlu produktami rolno-spozywczymi w 2018 r. Chile odnotowato
nadwyzke handlowa w wysokosci ponad 1,7 mld EUR, co stanowi wzrost o4 %
w porownaniu z 2017 r. Wywo0z z Chile do UE pozostat zdominowany przez owoce (gtéwnie
produkty pozasezonowe) iwina, ktore stanowily odpowiednio 40 % i24 % wywozu
produktow rolno-spozywczych z tego panstwa do UE.

W 2018 r. rozwigzano wieloletni problem dotyczacy widcznika. Po przystapieniu Chile do
Migdzyamerykanskiej Komisji ds. Tunczyka Tropikalnego wlipcu 2017r. jako
wspolpracujacej strony niebedace] umawiajgcg si¢ strong nie obowigzywaty juz zadne
ograniczenia dotyczace statkbw UE do polowdéw wldcznika wpltywajacych do chilijskich
portow.

Podczas gdy niektore panstwa cztonkowskie nadal borykaja si¢ z problemami zwigzanymi
z wywozem owocOw i warzyw do Chile oraz opdznieniami w zatwierdzaniu produktow

% Nalezy zauwazy¢, ze nawet przy braku wzrostu zakupow statkow powietrznych lub czesci do statkow

powietrznych wywoz z UE nadal moglby wzrosna¢ o 6 %, co odzwierciedla zroznicowanie wywozu z UE
W ciggu ubiegtych pigciu lat.
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pochodzenia zwierzecego, kraj ten otworzyl swoje rynki przetworéw mlecznych i migsnych
dla dodatkowych panstw cztonkowskich, w szczegdlno$ci w odniesieniu do wotowiny
i wieprzowiny. Chile ujednolicito $wiadectwo dla jaj wylegowych i produktow jajczarskich;
uproscito takze procedury zatwierdzania dotyczace dostepu do rynku, uwzgledniajac fakt, ze
panstwa cztonkowskie UE podlegaja pod rygorystyczny i zharmonizowany unijny system
bezpieczenstwa zywnos$ci oraz system weterynaryjny.

Ponadto umowa miedzy UE a Chile o handlu produktami ekologicznymi weszla w zycie
w dniu 1 stycznia 2018 r. Chociaz nie jest to zwigzane z uktadem o stowarzyszeniu, umowa
0 uznaniu réwnowazno$ci produktow ekologicznych otworzy nowe mozliwosci handlu
produktami ekologicznymi mi¢dzy obiema stronami.

Od listopada 2017 r. UE i Chile s3 zaangazowane w negocjacje w sprawie ambitnej,
kompleksowej i stopniowo modernizowanej umowy.

5.6 Uniacelnaz Turcja

Turcja jest drugim partnerem handlowym UE w ramach umoéw preferencyjnych pod
wzgledem wielkosci obrotow handlowych. Po okresie silnego wzrostu gospodarczego, ktory
rozpoczal si¢ w2013 r., w2018 r. gospodarka Turcji dramatycznie zwolnita. Gwattowna
deprecjacja liry tureckiej i wynikajaca z niej wysoka inflacja znaczaco wplyngty na wywoz z
UE, ktory zmniejszyt si¢ o prawie 9 %. Z drugiej strony przyw6z z Turcji do UE wzrost
w tym samym okresie 0 9 %, co niemal wyréwnato bilans handlu, gdyz nadwyzka UE spadta
z15 mld EUR w 2017 r. do1 mld EUR w 2018 r. Handel towarami innymi niz produkty
rolne najbardziej ucierpial pod wzgledem wartosci.

Umowne stosunki handlowe miedzy UE a Turcja siegaja 1963 r., kiedy strony porozumiaty
si¢ w sprawie stopniowego ustanawiania unii celnej, ktora zostata ukonczona w 1996 r. Celem
unii jest zapewnienie swobodnego przeptywu migdzy UE a Turcjg wszystkich produktow
przemystowych i niektorych przetworzonych produktow rolnych. Od kilku lat jej
funkcjonowanie jest jednak utrudniane przez utrzymujaca si¢ tendencje do narastania barier
handlowych w Turcji. Znamiennym przyktadem jest odej$cie Turcji od wspoélnej taryfy celnej
w przypadku przywozu z panstw niebedacych cztonkami UE poprzez natozenie dodatkowych
cel na stale poszerzajacy si¢ asortyment produktow, a takze wymaganie dowodu pochodzenia
towarow UE. Komisja nadal wymaga rowniez niedyskryminacyjnego wdrozenia protokotu
dodatkowego do uktadu o stowarzyszeniu wobec wszystkich panstw cztonkowskich, w tym
Republiki Cypryjskiej.

W grudniu 2016 r. Komisja przyjela wniosek dotyczacy modernizacji unii celnej.
Przygotowania w tym wzgledzie sg jednak obecnie wstrzymane, poniewaz Rada stwierdzita,
ze nie przewiduje si¢ kontynuacji prac nad modernizacjg unii celnej UE—Turcja. Modernizacja ta,
kiedy pozwola na nig warunki, pozostaje waznym priorytetem unijnego planu w zakresie handlu.

W dniu 2 kwietnia 2019r. UE wystapita o konsultacje wramach WTO z Turcja
w odpowiedzi na $rodki przyjete przez Turcje, ktore skutkuja stopniowym wymuszaniem
lokalizowania w Turcji produkcji znacznej czesci produktow leczniczych wywozonych do
Turcji. Srodki te wydajg si¢ rowniez sprzeczne z zobowiazaniami Turcji w ramach unii celnej.
Sprawa jest w toku.
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5.7 Uklady o stabilizacji i stowarzyszeniu z panstwami Balkanow Zachodnich

W 2018 r. UE pozostawala gldéwnym regionem partnerskim w zakresie handlu dla Albanii,
Boéni i Hercegowiny, Czarnogéry, Kosowa®, Macedonii Pomocnej i Serbii. Catkowita
wartos¢ wymiany handlowej miedzy UE a wymienionymi pigcioma panstwami Batkanow
Zachodnich wzrosta o 10 %. Nadwyzka handlowa UE byla stabilna i wyniosta nieco ponad 9
mld EUR.

W 2017 r. UE byla rowniez gtownym dostawca bezposrednich inwestycji zagranicznych
W tym regionie, podczas gdy wartos¢ wychodzacych BIZ utrzymala si¢ na stabilnym
poziomie okoto 25 mld EUR.

Kwestie zwigzane z gospodarka nieformalng i korupcja nadal majg jednak wpltyw na
otoczenie biznesowe. Problemem pozostaje brak skutecznych zasad pomocy panstwa,
a bardziej ogolnie — istnieje potrzeba udoskonalenia prawa konkurencji. UE uwaza —
i przekonuje w swoim dialogu merytorycznym z partnerami z Balkanéw Zachodnich — ze
postepy w zakresie otoczenia biznesowego, zbieznosci przepisow i walki z korupcja sa Scisle
powigzane z postgpami w zakresie praworzadnosci. Ponadto nadal istnieje potrzeba
zwigkszenia przejrzystosci irozliczalnosci procedur udzielania zamdéwien publicznych.
Komisja z zadowoleniem przyjmuje natomiast nowa ustawe o udzielaniu zamowien
publicznych uchwalong przez Macedoni¢ Polnocng na poczatku 2019 r., ktdra to ustawa
powinna doprowadzi¢ do zwigkszenia przejrzystosci i konkurencji, atakze wysitki
podejmowane przez Serbi¢ iCzarnogdér¢ na rzecz modernizacji przepisow w zakresie
zamowien publicznych w celu dostosowania ich do wymogow UE.

Chociaz nalezy dazy¢ do postepow w zakresie integracji regionalnej, podpisanie w kwietniu
2019 r. regionalnego porozumienia w sprawie roamingu miato na celu ustanowienie regionu
bez roamingu na catym terytorium Balkanow Zachodnich do 2021 r., co powinno utorowac
droge do obnizenia kosztow telekomunikacyjnych w regionie.

6. UMOWY O PARTNERSTWIE GOSPODARCZYM Z PANSTWAMI AFRYKI, KARAIBOW
| PACYFIKU

6.1 Umowa o partnerstwie gospodarczym z Poludniowoafrykanska Wspoélnotg
Rozwoju (SADC)

Rok 2018 byt pierwszym rokiem pelnego stosowania umowy o partnerstwie gospodarczym
migdzy UE a SADC?" przez wszystkie strony, po tym jak w dniu 4 lutego 2018 r. rozpoczeto
tymczasowe stosowanie umowy W odniesieniu do Mozambiku. Wszystkie panstwa SADC
objete umowg o partnerstwie gospodarczym zaczely juz wdraza¢ uzgodnione obnizki.

W 2018 r. catkowita wymiana handlowa towaréw migdzy UE a panstwami SADC objetymi
umowa o partnerstwie gospodarczym wzrosta o 2,7 %. Wzrost spowodowalo zwigkszenie
05,5 % przywozu do UE z panstw SADC objetych umowa o partnerstwie gospodarczym,
podczas gdy w wywozie z UE odnotowano niewielki spadek. W bilansie handlowym

% Uzycie tej nazwy nie ma wplywu na stanowiska w sprawie statusu Kosowa i jest zgodne z rezolucja Rady

Bezpieczenstwa ONZ 1244/1999 oraz opinia Migdzynarodowego Trybunatu Sprawiedliwosci na temat
ogloszenia przez Kosowo niepodlegtosci.

37 Jest to umowa miedzy UE a sze$cioma (z 15) panstwami nalezacymi do Potudniowoafrykanskiej Wspélnoty

Rozwoju (SADC): Botswang, Eswatini, Lesotho, Namibig, Republikg Poludniowej Afryki (ktére razem
tworza Potudniowoafrykanska Uni¢ Celng — SACU) i Mozambikiem.
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odnotowano nadwyzke w odniesieniu do panstw SADC objetych umowa o partnerstwie
gospodarczym. Rosngcy wywoz zpanstw SADC objetych umowag o partnerstwie
gospodarczym byl w duzej mierze spowodowany zwigkszonym wywozem pojazdow
silnikowych z Republiki Potudniowej Afryki oraz diamentéw imetali szlachetnych
z Republiki Potudniowej Afryki i Lesotho. Wzrést rowniez wywoz wina i cukru z Republiki
Potudniowej Afryki, orzechow nerkowca z Mozambiku, winogron z Namibii irumu
z Eswatini.

Podczas pierwszego posiedzenia w lutym 2019r. Wspdlna Rada przyjeta strukture
instytucjonalng umowy, obejmujaca postanowienia instytucjonalne w zakresie rozstrzygania
sporow oraz wykaz arbitrow. Pomoze to w przysztosci stawi¢ czota wyzwaniom dotyczacym
wdrazania. Wspolna Rada stworzyla rowniez fundamenty pod wspolny mechanizm
monitoringu oraz pod pelne zaangazowanie podmiotow niepanstwowych we wdrazanie
umowy.

W 2018 r. Republika Potudniowej Afryki zniosta zakaz przywozu migsa drobiowego
w przypadku dwdch z o$miu panstw cztonkowskich UE, nie ujawniajac swoich planow
w odniesieniu do pozostatych sze$ciu panstw, w stosunku do ktérych zakaz utrzymano. UE
uwaza, ze pozostale zakazy przywozu powinny zosta¢ zniesione bez dalszej zwloki.
Potudniowoafrykanska Unia Celna (SACU) réwniez w dalszym ciagu stosowata $rodki
ochronne w odniesieniu do przywozu produktow drobiowych z UE oraz taryfy celne na
przywoz okreslonych wyrobow wiokienniczych, ktore to kwestie UE stale podnosi
W rozmowach ze swoimi partnerami, poniewaz uwaza te $rodki za niezgodne z umowa.
W dniu 14 czerwca 2019r. UE zwrocita si¢ do SACU o konsultacje w sprawie $rodka
ochronnego natozonego na mrozone produkty drobiowe (wigcej informacji mozna znalez¢
w sekcji 10.3).

Kraje partnerskie w ramach umowy o partnerstwie gospodarczym nie skorzystaly jeszcze
Zz mozliwosci ,.kumulowania pochodzenia” migdzy panstwami SADC objetymi umowa
0 partnerstwie gospodarczym, jednej z najwazniejszych korzysci plynacych ztej umowy.
Kumulowanie pochodzenia umozliwitoby panstwom SADC objetym umowa o partnerstwie
gospodarczym wspolne spelnianie wymogdéw dotyczacych pochodzenia i W zwigzku z tym
wzmocnitoby regionalne tancuchy wartosci. UE zacheca swoich partneréw do czynienia
postepoéw w tej kwestii.
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Kobiety produkujace wino w Republice Poludniowej Afryki

W Republice Potudniowej Afryki produkuje si¢ wino od ponad trzech stuleci. Do konca
apartheidu nie byto jednak wykwalifikowanych czarnoskérych producentéw wina. Obecnie
miode kobiety przetamujg t¢ bariere i wykorzystuja umowe o partnerstwie gospodarczym
(korzystajac z duzego kontyngentu taryfowego dla wina przyznanego w tej umowie Republice
Potudniowej Afryki), aby wywozi¢ swoje produkty do UE.

Thokozani Wines jest przedsigbiorstwem dazacym do wzmocnienia pozycji czarnoskorej
ludnosci, zatozonym pigtnascie lat temu przez Diemersfontein Wines w celu przeksztalcenia
ich pracownikéw gospodarstwa w udzialowcoéw i przyczynienia si¢ do szeroko zakrojonego
wzmocnienia pozycji gospodarczej czarnoskorej ludnosci. 85 ze 115 pracownikéw tego
przedsigbiorstwa, z czego duza czes$¢ stanowia kobiety, jest obecnie udzialowcami Thokozani
I otrzymuje mentoring oraz szkolenie w zakresie umiej¢tnosci biznesowych i zyciowych.
Wina Thokozani sg wywozone do Niderlandow, Niemiec, Szwecji, Danii i Czech.

,»Wywo6z win Thokozani do UE zwigkszyt si¢ po wejsciu w zycie umowy o partnerstwie
gospodarczym z SADC, ale musimy zintensyfikowac¢ nasze wysilki, jesli chcemy czerpad
Z niej petne korzysci. Wsparcie UE na rzecz producentéw historycznie znajdujacych sig¢
W niekorzystnej sytuacji jest bardzo wazne i mile widziane”.

Denise Stubbs, dyrektor Thokozani Wines

6.2 PrzejsSciowa umowa o partnerstwie gospodarczym z Afryka Wschodnia
| Poludniowg (ESA)

W 2018 r. rozpoczat si¢ siodmy rok tymczasowego stosowania przejSciowej umowy
0 partnerstwie gospodarczym miedzy UE a Madagaskarem, Mauritiusem, Seszelami
I Zimbabwe. Komory stosujg umowe od dnia 7 lutego 2019 r. Wszystkie cztery wyj$ciowe
kraje partnerskie z Afryki Wschodniej i Potudniowej w pelni wdroza swoje zobowigzania
w zakresie liberalizacji do 2022 r., zgodnie z odpowiednimi harmonogramami uzgodnionymi
w ramach umowy.

W 2018 r. catkowita warto§¢ wymiany handlowej miedzy UE a tymi czterema panstwami
z Afryki Wschodniej i Potudniowej byla najwyzsza w przypadku Madagaskaru (1,9 mid
EUR) i Mauritiusa (1,8 mld EUR) i nieco nizsza w przypadku Zimbabwe (689 min EUR)
i Seszeli (596 min EUR). W 2018 r. przywo6z do UE z tych czterech krajéw partnerskich
zmniejszyt si¢ o 3,5 %. Glowna przyczyng byl gwattowny spadek ilosci cukru przywozonego
z Mauritiusa i Zimbabwe.

Dywersyfikacja wywozu zwiekszyta si¢ w przypadku Madagaskaru i Mauritiusa, ale wcigz
jest ograniczona w przypadku Seszeli i Zimbabwe.

Po wyrazeniu przez partneréw z Afryki Wschodniej i Potudniowej zainteresowania
rozszerzeniem zakresu umowy poza handel towarami w 2018 r. rozpoczeto ustalanie zakresu,
ktore zakonczono w maju 2019 r. Negocjacje w sprawie poglgbienia umowy powinny
rozpocza¢ si¢ przed koncem 2019r. ibeda one obejmowaty ustugi, inwestycje iinne
zagadnienia zwigzane z handlem.
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6.3 Przejsciowa umowa o0 partnerstwie gospodarczym z Wybrzezem Kosci
Sloniowej

Przejsciowa umowa o partnerstwie gospodarczym z Wybrzezem Kosci Stoniowej jest
tymczasowo stosowana od wrzesnia 2016 r. Jest to samodzielna umowa handlowa, ktora
zostanie zastgpiona regionalng umowa o partnerstwie gospodarczym miedzy UE a Afryka
Zachodnig, gdy ta druga wejdzie w zycie. Podpisanie przez Gambi¢ i Mauretani¢ regionalne;j
umowy o partnerstwie gospodarczym mie¢dzy UE a Afryka Zachodnig oznacza, ze umowg te
podpisato dotychczas 15 z 16 partneréw z Afryki Zachodniej*®.

W 2018 r. Wybrzeze Kosci Stoniowej odnotowato dodatni bilans handlowy, a UE nadal jest
jego najwazniejszym regionem partnerskim w zakresie handlu. W 2018 r. przyw6z do UE
Z Wybrzeza Kosci Stoniowej zmniejszyt sie jednak o5 % ze wzgledu na spadek wartosci
surowego i przetworzonego kakao oraz zmniejszenie przywozu gumy. W 2018 r. kakao
I przetworzone wyroby kakaowe stanowity 64 % catkowitego przywozu do UE z Wybrzeza
Kosci Stoniowej. Wywoz z UE do Wybrzeza Kosci Stoniowej byt stabilny i obejmowat
gtownie maszyny i urzadzenia mechaniczne, urzadzenia elektryczne i pojazdy silnikowe.

Wybrzeze Kosci Stoniowej przeprowadzito przy wsparciu ze strony UE badanie w celu
zmierzenia wpltywu przejSciowych umoéw o partnerstwie gospodarczym (Wybrzeze Kosci
Stoniowej 1 Ghana) na integracj¢ regionalng. Ocena wykazata, Zze mozliwe zaklocenia (np.
wynikajace ze zliberalizowanych unijnych materialow do produkcji produktow
przetworzonych znajdujacych si¢ w obiegu w regionie) beda dotyczyly bardzo niewielkiej
liczby produktéow bedacych przedmiotem wymiany handlowej oraz panstw. Badanie
dostarcza réwniez pragmatycznych rozwigzan majacych na celu zmniejszenie ryzyka
wystgpienia zaktocen.

W ramach przejsciowej umowy o partnerstwie gospodarczym dnia 1 stycznia 2019r.
Wybrzeze Kosci Stoniowej rozpoczeto liberalizacje swojego rynku w odniesieniu do
przywozu do UE, przy czym kolejne rundy obnizek cet przewidziano na okres do 2029 r.

6.4 Przejsciowa umowa o partnerstwie gospodarczym z Ghang

Przejsciowa umowa o partnerstwie gospodarczym z Ghang jest tymczasowo stosowana od
grudnia 2016 r. inadal pozostaje na wczesnym etapie. Ghana oglosita, Ze rozpocznie
liberalizacje swojego rynku w odniesieniu do przywozu do UE od 2020 r. Podobnie jak
przejsciowa umowa o partnerstwie gospodarczym z Wybrzezem Kosci Stoniowej,
przedmiotowa umowa przejSciowa zostanie zastgpiona regionalng umowg o partnerstwie
gospodarczym z Afryka Zachodnig, gdy ta druga wejdzie w zycie.

W 2018 r. przywoz do UE z Ghany zwigkszyt si¢ o blisko 50 % i osiagnat 3,1 mld EUR,
gtownie ze wzgledu na rosnagcy wywoz oleju mineralnego z Ghany do UE. W 2018 r. wzrdst
rowniez wywoz kakao, aluminium, thuszczéw 1iolejéw  roslinnych, tunczyka
konserwowanego, a takze kokosow i banandéw z Ghany. W wywozie z UE do Ghany (glownie
maszyn, oleju mineralnego i migsa) odnotowano w 2018 r. niewielki spadek. Bilans handlowy
w odniesieniu do zaréwno produktow rolnych, jak i towarow innych niz produkty rolne jest
w Ghanie dodatni.

W miar¢ jak Ghana bedzie wdraza¢ swoje zobowigzania dotyczace dostepu do rynku,
szczegdlna uwaga zostanie zwrocona na wplyw, jaki przejsciowa umowa o partnerstwie

% Nigeria jest jedynym panstwem Afryki Zachodniej, ktore jeszcze nie podpisato umowy.

27



gospodarczym moze mie¢ na gospodarke Ghany w zakresie przeptywow handlowych
I inwestycyjnych, dochodow rzagdowych i zrownowazonego rozwoju.

6.5 Umowa o partnerstwie gospodarczym z Afryka Srodkowa (Kamerun)

Przedmiotowa umowa, do ktorej moga przystapi¢ wszystkie panstwa Afryki Srodkowej, jest
tymczasowo stosowana przez Kamerun od sierpnia 2014 r. Kamerun zliberalizuje 80 %
swojego przywozu z UE przez okres 15 lat, do 2029 r. Pierwsze rundy obnizek taryf celnych
odbyly sie juz wlatach 2016 i2017. Produkty, ktorymi handel jest zliberalizowany, to
gtownie maszyny i sprzgt, materiaty budowlane i potprodukty przemystowe, ktore nie sa
produkowane lokalnie 1 s3 wykorzystywane przez kamerunski przemyst.

W 2018 r. w przywozie do UE z Kamerunu odnotowano spadek o 7 % do poziomu z 2016 r.,
po tym jak w 2017 r. nastgpit skok. Powodem byto zmniejszenie kamerunskiego wywozu
oleju mineralnego, ziaren kakaowca, bananéw i gumy do UE. W 2018 r. zwigkszyt si¢ wywoz
aluminium i drewna do UE. Bilans handlowy pozostaje dodatni w odniesieniu do Kamerunu.
Glownym produktem przeznaczonym na wywoz jest olej mineralny.

Tansze materialy do produkcji pomagaja wzmocni¢ lokalna produkcje i zatrudnienie

La Sociét¢ Anonyme des Brasseries du Cameroun (SABC) jest kamerunskim producentem
piwa inapojow bezalkoholowych. Jest najwigkszym pracodawca z sektora prywatnego
w Kkraju, zatrudniajacym w catej grupie i jej spotkach zaleznych okoto 10 000 osob. Brasseries
du Cameroun posiada 75 % udziatu w kamerunskim rynku piwa i napojoéw bezalkoholowych.

SABC jest obecnie najwigkszym beneficjentem preferencji w ramach umowy o partnerstwie
gospodarczym. Przedsigbiorstwo to dokonuje przywozu szeregu produktow z UE, np.
wiekszych maszyn do butelkowania napojow, a takze sktadnikow takich jak drozdze, chmiel,
aromaty i barwniki uzywane w ich produkcji.

Korzystajac z preferencji umowy o partnerstwie gospodarczym, SABC w coraz wigkszym
stopniu dazy do zaopatrywania si¢ na rynku lokalnym. Przedsi¢biorstwo ma lokalng spotke
zalezng produkujacg butelki oraz kazdego roku dokonuje zakupu 100 % produkcji kukurydzy
(10 000 ton) przedsicbiorstwa Maiscam (jednego z duzych przedsigbiorstw rolno-
przemystowych w kraju).

6.6 Umowa o partnerstwie gospodarczym z Forum karaibskiej grupy panstw
AKP (CARIFORUM)

Rok 2018 byt dziesigtym rokiem tymczasowego stosowania umowy CARIFORUM mie¢dzy
UE a 14 panstwami karaibskimi. W lutym 2019 r. Komisja rozpoczeta oceng ex post umowy,
ktdra to ocena ma zosta¢ zakonczona w 2020 r. Wyniki zostang uwzglgdnione we wspdolnym
przegladzie umowy dokonanym przez UE i CARIFORUM i przedstawione na nastepnym
posiedzeniu Wspdlnej Rady UE-CARIFORUM.

W 2018 r. faczna warto§¢ wymiany handlowej migdzy UE a CARIFORUM wzrosta o 7 %
do 9 mld EUR. Przyw6z do UE z panstw CARIFORUM zwigkszyt si¢ 0 11 % do 3,9 mid
EUR dzigki wzrostowi przywozu oleju mineralnego i chemikaliow. W 2018 r. zwigkszyt sie
rowniez przywoz do UE ryb iskorupiakow, tytoniu oraz napojow i alkoholu z panstw
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CARIFORUM, podczas gdy w przywozie cukru i bananéw odnotowano spadek. Wywoz z
UE do CARIFORUM zwigkszyt si¢ 0 4,6 % do 5,1 mld EUR.

W ramach 11. Europejskiego Funduszu Rozwoju UE przeznacza 102 min EUR na wsparcie
regionalnej wspotpracy gospodarczej i integracji, wtym rozwoj sektora prywatnego,
budowanie zdolnosci zwigzanych zhandlem oraz wdrazanie umowy o partnerstwie
gospodarczym w panstwach Karaibow. Wsparcie to obejmuje na przyktad mate dotacje dla
matych i §rednich przedsigbiorstw karaibskich, aby pomoc im w rozpoczgciu wywozu do UE.

Biorgc pod uwage szczegdlne zainteresowanie partneréw z CARIFORUM handlem ustugami
z UE, w 2018 r. strony ustanowity Specjalny Komitet ds. Ustug.

Ponadto poczyniono réwniez postepy w trwajacych negocjacjach dotyczacych umowy
W sprawie oznaczen geograficznych w ramach umowy o partnerstwie gospodarczym migdzy
UE a CARIFORUM.

6.7 Umowa o partnerstwie gospodarczym z panstwami Pacyfiku

Rok 2018 byt 6smym rokiem stosowania umowy mi¢dzy UE a Papug-Nowa Gwineg. Fidzi
rozpoczeto tymczasowe stosowanie umowy w lipcu 2014 r., a Samoa stosuje ja tymczasowo
od dnia 31 grudnia 2018 r.

W 2018 r. taczna warto$¢ wymiany handlowej migdzy UE a Fidzi | Papua-Nowa Gwineg
spadta 0 9 %. Mimo to w tych dwodch krajach Pacyfiku odnotowano nadwyzke w handlu z UE
wynoszacg 700 mln EUR.

Przywoz do UE cukru z Fidzi nadal si¢ zmniejszal, tak jak w przypadku kilku panstw Afryki,
Karaibow i Pacyfiku. Wywo6z oleju palmowego z Papui-Nowej Gwinei do UE, ktory
zdecydowanie stanowi gtowny wywoz produktow rolno-spozywczych do UE, zmniejszyt si¢
0 16 %.

Do tej pory zaobserwowano niewielkg dywersyfikacje wywozu z krajéw Pacyfiku do UE.

Umowa jest otwarta na przystgpienie innych wyspiarskich krajow Pacyfiku. W 2018 .
dotaczyto Samoa, a procedury przystagpienia Wysp Salomona 1 Tonga trwaja.

7. HANDEL | ZROWNOWAZONY ROZWOJ: AKTUALNE INFORMACJE NA TEMAT
NIEDAWNYCH DZIALAN

Od czasu publikacji sprawozdania z 2018 r. Komisja w dalszym ciaggu znaczaco zwigkszata
wysitki 1 dziatania na rzecz wdrozenia rozdzialéw uméw handlowych UE dotyczacych handlu
I zrownowazonego rozwoju w celu realizacji swojego 15-punktowego planu dziatania z lutego
2018 r. Ogolnym celem planu jest zapewnienie skuteczniejszego i bardziej asertywnego
wdrazania 1egzekwowania rozdziatow dotyczacych handlu i zréwnowazonego rozwoju.
W miar¢ wdrazania planu zaczynaja si¢ pojawia¢ wyniki. Gtéwne inicjatywy w ramach
czterech szerokich obszaréw dziatania planu byly nastgpujace:

1. Wspolpraca (z panstwami cztonkowskimi, Parlamentem Europejskim i organizacjami
miedzynarodowymi)

Komisja zintensyfikowata wspolprace z panstwami cztonkowskimi. W 2018 r. odbyly si¢
cztery posiedzenia specjalnej grupy ekspertow ds. handlu i zréwnowazonego rozwoju.
Uzupetnieniem tych posiedzen byly prace delegatur Unii i ambasad panstw cztonkowskich

w krajach partnerskich. Pomoglo to w propagowaniu synergii z panstwami cztonkowskimi
w zakresie konkretnych dziatan wdrozeniowych, takich jak partnerstwo ze Szwecja w celu
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pomocy  Ekwadorowi  w procesie  wdrazania zobowigzan  w zakresie  handlu
| Zrownowazonego rozwoju.

Komisja kontynuowata wspolpracge z Parlamentem Europejskim, wtym poprzez grupy
monitorujgce, punkty obrad Komisji Handlu Miedzynarodowego, odprawy techniczne
| kontakty indywidualne. Migdzy innymi te kontakty pomogly dostarczy¢ informacje
W odniesieniu do wizyty cztonkéw Parlamentu Europejskiego w Japonii we wrzesniu 2018 r.

Komisja  wzmocnita  wspotprace  z organizacjami  mi¢dzynarodowymi.  Komisja
I Migdzynarodowa Organizacja Pracy (MOP) poszly w kierunku bardziej strategicznej
I elastycznej wspotpracy, zwlaszcza poprzez podpisanie na koniec 2018 r. projektu
parasolowego ,,Trade for Decent Work” (,,Handel dla godnej pracy”). Projekt ten bedzie
wspieral dzialania na rzecz usprawnienia stosowania podstawowych konwencji MOP
w krajach bedacych partnerami handlowymi UE. Komisja kontynuowata réwniez trwajaca
wspotprace z MOP w szeregu krajow partnerskich. W odniesieniu do $rodowiska Komisja
wspotpracowata z krajami bedacymi partnerami handlowymi w ramach wielostronnych uméw
srodowiskowych 1 wspiera ich wdrazanie, w tym poprzez specjalng umowe o wspotpracy
z Programem Narodéw Zjednoczonych ds. Ochrony Srodowiska.

2. Umozliwienie spoleczenstwu obywatelskiemu, w tym partnerom spotecznym, odegrania roli
we wdrazZaniu

Komisja i kazda z unijnych wewnetrznych grup doradczych ustanowionych w ramach umow
handlowych zawierajacych rozdziat dotyczacy handlu i zrownowazonego rozwdj spotykaty
si¢ regularnie przez caly rok wcelu informowania przedstawicieli spoteczenstwa
obywatelskiego 0 postepach i wyzwaniach we wdrazaniu handlu i zrownowazonego rozwoju
oraz poznania swoich pogladow i opinii.

Komisja uruchomita 3 min EUR w ramach nowego projektu finansowanego z Instrumentu
Partnerstwa: ,,Wsparcie udzialu spoteczenstwa obywatelskiego we wdrazaniu uméw
handlowych UE”. Od listopada 2018 r. projekt zapewnia wsparcie logistyczne i techniczne
wewnetrznym grupom doradczym w UE i w niektorych krajach bedacych partnerami
handlowymi®®. Projekt ten ufatwia rowniez wspolne dyskusje w formie corocznych
warsztatow dotyczacych kwestii zwigzanych z handlem i zcownowazonym rozwojem.

Komisja dotarta rowniez do spoleczenstwa obywatelskiego w krajach objetych umowami
0 partnerstwie gospodarczym w celu podniesienia $wiadomosci na temat tych umow oraz
stymulowania zaangazowania i dyskusji. W listopadzie 2018 r. podmioty niepanstwowe z UE
i panstw  SADC objetych umowsg 0 partnerstwie gospodarczym przeprowadzily drugie
spotkanie z udzialem Sieci Dialogu ze Spofeczenstwem Obywatelskim w Namibii.
W kwietniu 2019 r. organ doradczy spoteczenstwa obywatelskiego ustanowiony na terytorium
Wybrzeza Kosci Stoniowej spotkal si¢ z obiema stronami umowy. Odbyly si¢ réwniez
dyskusje z Komisjg oraz z Europejskim Komitetem Ekonomiczno-Spotecznym w celu
zbadania mozliwosci budowania platformy spoleczenstwa obywatelskiego obejmujacej
zarowno spoleczenstwo obywatelskie Wybrzeza Kosci Stoniowej, jak i Europy.

Kolejnym kluczowym celem jest zwigkszanie zaangazowania Srodowiska biznesowego we
wdrazanie rozdziatow dotyczacych handlu i zrbwnowazonego rozwoju. W celu propagowania
I wspierania ~ wprowadzania spolecznej odpowiedzialnosci  przedsigbiorstw  /
odpowiedzialnego prowadzenia dziatalnosci gospodarczej Komisja i Europejska Stuzba
Dziatan Zewnetrznych uruchomity wraz z MOP, Organizacja Wspotpracy Gospodarczej

¥ Obecnie sa to Ameryka Srodkowa, Kolumbia—Ekwador—Peru, CARIFORUM, Gruzja, Motdawia, SADC
i Ukraina.
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i Rozwoju (OECD) oraz Biurem Wysokiego Komisarza Narodéw Zjednoczonych ds. Praw
Czlowieka (OHCHR) program o wartosci 9 mln EUR w ramach Instrumentu Partnerstwa®.
W ramach tego programu finansowane beda dziatania informacyjne oraz dziatania w zakresie
budowania zdolno$ci w Ameryce Lacinskiej, uzupetniajagce podobne dziatania trwajace
w Azji. Komisja zorganizowala roéwniez w Gwatemali wydarzenie regionalne na ten temat,
w ktorym uczestniczyty MOP, OECD i szereg zainteresowanych stron z regionu.

3. Realizacja zatozen

W celu skoncentrowania wysitkow Komisja opracowata dla kazdego partnera tematy
priorytetowe (przedwdrozeniowe 1 wdrozeniowe) dotyczace handlu 1 zréwnowazonego
rozwoju. Priorytety te przekazano panstwom cztonkowskim za posrednictwem grupy
ekspertébw ds. handlu izrownowazonego rozwoju, a spoteczenstwu obywatelskiemu za
posrednictwem wewnetrznych grup doradczych. Proces ten trwa.

Komisja zaostrzytla monitorowanie i analiz¢ przestrzegania zobowigzan w zakresie handlu
i zrownowazonego rozwoju W przypadku niektorych partnerow handlowych, zwtaszcza Peru
i Korei Potudniowej. W przypadku Peru Komisja intensywnie wspotpracowata z organami
publicznymi i przedstawicielami spoteczenstwa obywatelskiego, w tym podczas misji
informacyjnej do Limy w pazdzierniku 2018 r. UE i Peru osiggnely porozumienie co do tego,
w jaki sposob nalezy zaja¢ si¢ kwestiami budzacymi niepokdj, ktore przedstawiono
w protokole z posiedzenia Podkomitetu ds. Handlu i Zréwnowazonego Rozwoju z grudnia
2018 r.** W przypadku Korei Potudniowej w grudniu 2018 r. Komisja zwrécita si¢ o formalne
konsultacje w ramach wynikajacego z umowy mechanizmu rozstrzygania sporéw w zakresie
handlu i zrownowazonego rozwoju ze wzgledu na dlugotrwate obawy UE dotyczace
niewypelnienia przez Kore¢ Poludniowg zobowigzan podj¢tych w ramach umowy o wolnym
handlu w odniesieniu do wielostronnych norm i porozumien dotyczacych pracy (wigcej
informacji mozna znalez¢ w sekcji 10.1).

Komisja wzmocnita swoje wysitki na rzecz wspierania krajow partnerskich na wczesnych
etapach wdrazania zobowigzan w zakresie handlu i zrownowazonego rozwoju. Wysilki te
obejmowaty opracowanie w partnerstwie ze szwedzkim Krajowym Urzedem Handlu
podrecznika dotyczacego wdrazania handlu 1 zréwnowazonego rozwoju dla Ekwadoru.
W przypadku Wietnamu i Singapuru skupiono si¢ na poszanowaniu podstawowych zasad
zwigzanych z pracg, zarOwno poprzez reformy rynku pracy, jak i ratyfikacje podstawowych
konwencji MOP. Wietnam ratyfikowal niedawno konwencj¢ MOP nr 98 oraz wskazal, ze
przyjmie nowy kodeks pracy obejmujacy podstawowe zasady zwigzane z pracg. We wrzesniu
2018 r. Meksyk ratyfikowal konwencj¢ MOP nr 98 dotyczaca zasad prawa organizowania si¢
i rokowan zbiorowych, wywigzujgc si¢ tym samym z jednego ze swoich zobowigzan
zawartych w rozdziale dotyczacym handlu i zréwnowazonego rozwoju znajdujacym si¢
w przysztej umowie handlowej miedzy UE a Meksykiem. W innych dziataniach skupiono si¢
na przygotowaniu struktury instytucjonalnej organdw rzadowych oraz struktur spoleczenstwa
obywatelskiego.

Aby zmobilizowa¢ $rodki na realizacje zobowigzan w zakresie handlu | zrownowazonego
rozwoju oraz wspiera¢ komplementarnos¢ i synergie, Komisja rozpoczeta inwentaryzacje
wszystkich istotnych projektow, docierajac do panstw cztonkowskich w stolicach w UE
i w ich ambasadach w krajach partnerskich.

0 https://ec.europa.eu/fpi/what-we-do/partnership-instrument-advancing-eus-core-interests_en

1 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/february/tradoc_157701.pdf
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Dnia 23 stycznia 2019 r., po przyjeciu zalecenia dotyczacego handlu i klimatu w kontekscie
CETA, Komisja zorganizowala warsztaty dotyczace handlu iklimatu z udziatem
przedstawicieli spoteczenstwa obywatelskiego i przedsigbiorstw w celu omowienia zwigzku
miedzy handlem aklimatem oraz okre$lenia ewentualnych dalszych inicjatyw w tej
dziedzinie.

Komisja z powodzeniem wprowadzita bardziej rygorystyczne postanowienia dotyczace
handlu i klimatu (w tym zobowigzania do wdrozenia porozumienia paryskiego oraz podjecia
wspotpracy i wspolnych dziatan w odniesieniu do celow Ramowej konwencji Narodow
Zjednoczonych w sprawie zmian klimatu (UNFCCC)) w rozdziatach dotyczacych handlu
I zrbwnowazonego rozwoju znajdujagcych si¢ w umowach zawartych 2z Meksykiem,
Wietnamem, Japonig i Singapurem. Podobne postanowienia sg elementem toczacych sig
negocjacji.

UE przeprowadzita dziatania informacyjne dotyczace gospodarki o obiegu zamknigtym
skierowane do Chile, Kolumbii, Japonii, Meksyku, Maroka, Peru i Singapuru w celu
propagowania ekologicznego partnerstwa biznesowo-inwestycyjnego oraz wymiany wiedzy
na temat polityki inajlepszych praktyk zwigzanych z gospodarka o obiegu zamknietym.
Dziatania te przyczynily si¢ do uwzglgdnienia w zmodernizowanej umowie z Meksykiem
postanowien szczegdlowych dotyczacych gospodarki o obiegu zamknigtym. Ponadto
sfinansowano dwa projekty regionalne dotyczace tworzyw sztucznych skierowane do panstw
Azji Potudniowo-Wschodniej i Ameryki Lacinskie;j.

4. Przejrzystosé i komunikacja

Komisja pracuje nad ulepszeniem stron internetowych dotyczacych handlu i zrownowazonego
rozwoju wcelu ufatwienia dostgpu do istotnych informacji. Europejski Komitet
Ekonomiczno-Spoteczny podejmuje podobne dziatania w odniesieniu do prac wewngtrznych
grup doradczych.

Po opinii organizacji spoteczenstwa obywatelskiego z pazdziernika 2017 r., w ktorej wyrazity
one swoje obawy dotyczace nieprzestrzegania przez Peru zobowigzan w zakresie handlu
I zrownowazonego rozwoju, Komisja uczestniczyta w spotkaniach technicznych z wtadzami
peruwianskimi 1 zainteresowanymi stronami ze spoteczenstwa obywatelskiego. Kwestie
poruszone W tej opinii stanowily roéwniez czgs$¢ dyskusji prowadzonych na posiedzeniu
Podkomitetu ds. Handlu i Zréwnowazonego Rozwoju w grudniu 2018 r. W marcu 2019r.
Komisja poinformowala organizacje spoteczenstwa obywatelskiego, ktore przedstawity
opini¢, o wyniku zwigkszonej wspotpracy z wladzami peruwianskimi w zakresie kwestii
budzacych obawy.

8. HANDEL PRODUKTAMI ROLNO-SPOZYWCZYMI W RAMACH UNIINYCH UMOW
HANDLOWYCH: AKTUALNE INFORMACJE NA TEMAT OSTATNICH WYDARZEN

Zmiany przeplywow handlowych

W 2018 r. handel produktami rolno-spozywczymi w ramach unijnych umow preferencyjnych
w dalszym ciggu rost w przeciwienstwie do ogoélnego handlu produktami rolno-spozywczymi
UE Z pozostatymi czg¢sciami $wiata, ktdry nieznacznie zmalat. Wywéz z UE produktow
rolno-spozywczych w ramach umoéw preferencyjnych wzrést 02,2% (+1 mld EUR)
I przyczynit si¢ do sukcesu wywozu z UE produktow rolno-spozywczych. Przywéz do UE
produktdéw rolno-spozywczych nieznacznie spadt — 0 0,6 %.

W okresie sprawozdawczym handel produktami rolno-spozywczymi UE z krajami
partnerskimi objetymi umowg preferencyjng odpowiadal za 30 % catkowitego wywozu
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produktow rolno-spozywczych UE i za 40 % przywozu. Przy nadwyzce wynoszacej 11 mld
EUR umowy handlowe pierwszej generacji odpowiadaty za ponad potowe¢ rosnacej ogolnej
nadwyzki handlowej w handlu produktami rolno-spozywczymi UE z pozostalymi cze$ciami
swiata. DO wzrost wywozu z UE w najwigkszym stopniu przyczynily si¢ napoje spirytusowe,
wino, makaron i ciasta. Jednocze$nie spadl przywoz pszenicy, niepalonej kawy i1 cukru.

Wzrost wywozu byl szczegolnie znaczny w przypadku krajow partnerskich w ramach umow
handlowych drugiej generacji (+5 %) oraz poglebionych i kompleksowych stref wolnego
handlu (+11 %). W pierwszym pelnym roku wdrazania CETA przyniosta stope wzrostu
wywozu do Kanady na poziomie 4% (szczegdlnie wysokg w przypadku owocow
cytrusowych, seréw i czekolady).

Trzema glownymi miejscami przeznaczenia Wywozu z UE produktéw rolno-spozywczych
wsrod preferencyjnych partnerow handlowych byty Szwajcaria, Norwegia i Kanada, ktore
w 2018 r. odpowiadaty za 12 % wywozu produktow rolno spozywczych. Okoto 47 %
wywozu stanowily przetwory spozywcze takie jak czekolada, preparaty do poczatkowego
zywienia niemowlat, makarony (22 %), zywnos$¢ przetworzona taka jak sery i wino (15 %)
oraz inne napoje (9 %).

Sama stodycz — francuski cukiernik prowadzi zloty interes w Kanadzie

La Confiserie du Roy René to francuski cukiernik specjalizujacy si¢ od 1920 r. w produkcji
stodyczy z kandyzowanych owocow i migdatéw (,,calissons”). W 2014 r. przedsigbiorstwo
przyjeto strategie umiedzynarodowienia dzigki wykorzystaniu korzysci ptynacych z uméw
handlowych UE z partnerami na catym $wiecie.

Od 2015 r. przedsigbiorstwo juz podwoito swoj obrot z wywozu, ktory obecnie stanowi ponad
9 % jego catkowitego obrotu.

Ratyfikacja umowy handlowej UE z Kanadg umozliwia cukiernikowi oferowanie jego
stodyczy po bardziej konkurencyjnych cenach z powodu obnizenia cet.

W  przypadku przywozu produktow rolno-spozywczych trzema glownymi krajami
pochodzenia wsrdd krajow partnerskich objetych umowa preferencyjng byly Ukraina,
Szwajcaria i Turcja, odpowiadajace za 13 % catkowitego przywozu do UE produktéw rolno-
spozywczych. Wigksza czgs¢ przywozu produktow rolno-spozywczych do UE stanowily
produkty podstawowe (~63 %), gtownie owoce tropikalne (18 %), $wieze i Suszone owoce
(13 %) oraz niepalona kawa (5,6 %).

Umowy handlowe UE zawierajg postanowienia dotyczace ochrony unijnych producentow
produktow wrazliwych, takich jak wotowina, drob czy cukier. Produkty te sa catkowicie
wylaczone z handlu na warunkach preferencyjnych albo — jezeli sg cze$ciowo wylaczone — sg
objete starannie skalibrowanymi kontyngentami taryfowymi. W odniesieniu do wrazliwych
OwWoCOw i warzyw w szczytowym okresie zbiorow w UE stosuje si¢ system cen wejscia.

Chociaz czesto w trakcie negocjacji postrzega si¢ je krytycznie, umowy handlowe UE oferuja
duzy potencjat dla wywozu z UE produktow rolnych. Na przyktad Japonia 1 Korea
Potudniowa stanowig drugi itrzeci rynek wywozu z UE wieprzowiny imajg znaczny
potencjat do osiggania wzrostu. Rynki te odpowiadaja za 42 % catkowitego wywozu
wieprzowiny z UE. Wywo6z do Korei Potudniowej wzrasta od momentu wdrozenia umowy
handlowej, przy dodatkowym wzroscie w 2018 r. wynoszacym 12 %, pomimo tego, ze
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Wywo0z z trzech panstw cztonkowskich UE jest zakazany ze wzgledu na wystgpienie ognisk
afrykanskiego pomoru $win.

Wrazliwe produkty rolne z UE w dalszym ciggu odnoszg korzysci ze wzgledu na umowy
handlowe. Na przykiad w 2018 r. UE dokonata wywozu blisko 162 000 ton wotowiny do
krajow partnerskich objetych umowami preferencyjnymi, co stanowito wzrost o 20 %
w poréwnaniu z rokiem 2017. Do krajow partnerskich objetych umowg preferencyjng trafiajg
dwie trzecie calkowitego wywozu wotowiny z UE, przy czym glownymi partnerami sg
Turcja, Bosnia i Hercegowina, Izrael i Szwajcaria. Pokazuje to, ze jezeli handlu nie utrudniajg
nieuczciwe i nieuzasadnione $rodki sanitarne lub zaporowe naleznosci celne przywozowe,
europejska wolowina jest ceniona na najwazniejszych rynkach wywozowych.

Podobnie europejscy producenci cukru uzyskiwali w 2018 r. dobre wyniki — wywéz cukru
wyniost ponad 3 min ton (+48 % w poréwnaniu z rokiem 2017), co stanowi rekordowy
poziom od 2014 r. Podczas gdy wyniki wywozu unijnego cukry byly w duzym stopniu
wzmocnione przez zakonczenie reformy systemu cukrowego UE, do rezultatu tego
przyczynity si¢ rowniez dwustronne umowy handlowe. Przykltadowo w 2018 r. gtéwnym
rynkiem wywozowym dla unijnego cukru byt Egipt. Panstwo to dokonato przywozu ponad
500 000 ton europejskiego cukru z zastosowaniem zerowego cta dzigki istniejacej umowie
handlowej miedzy UE a Egiptem*.

W przypadku Japonii wyw6z z UE produktow rolno-spozywczych ulegt intensyfikacji juz
w2018 r. (np. wywoz migsa drobiowego +78 %), czeSciowo dzieki przyspieszonej
wspotpracy w celu rozwigzania szeregu kwestii zwigzanych ze $rodkami sanitarnymi
i fitosanitarnymi. Cta na wieprzowing iwolowing zostang z biegiem czasu calkowicie
zniesione lub znacznie zmniejszone®.

Oznaczenia geograficzne

W 2018 r. w niektorych krajach partnerskich poczyniono postepy w zakresie ochrony
unijnych oznaczen geograficznych, na przyktad poprzez rejestracj¢ ,,Prosciutto di Carpegna”
w Kanadzie. W zmodernizowanej umowie Meksyk zgodzit si¢ na ochrong skroconego
wykazu 340 unijnych oznaczen geograficznych. Na poczatku 2019 r. Singapur uchwalit nowa
ustawe o oznaczeniach geograficznych, ktéra stworzyta dla unijnych posiadaczy praw
mozliwo$¢ sktadania wnioskow przed wejSciem w Zycie umowy.

Komisja rozpoczeta badanie dotyczace wartosci wywozu unijnych oznaczen geograficznych.
Badanie to bedzie stanowito aktualizacje badania® z 2013 r., w ktorym ustalono, ze w tamtym
czasie 20 % europejskich produktow z oznaczeniem geograficznym — o wartosci okoto 11,5
mld EUR rocznie — byto wywozone poza UE.

2" Przy braku umowy preferencyjnej Egipt stosuje taryfe celng na cukier surowy w wysokosci 20 %.

8 Zob. zestawienie informacji na temat umowy o partnerstwie gospodarczym miedzy UE a Japonig — Produkty

miesne https://www.eubusinessinjapan.eu/sites/default/files/meat-factsheet.pdf

* https://ec.europa.eu/agriculture/newsroom/106_pl
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Srodki sanitarne i fitosanitarne

Srodki sanitarne i fitosanitarne w dalszym ciagu stanowia istotne przeszkody dla wywozu z
UE produktow rolno-spozywczych, a umowy handlowe sa waznymi narzedziami stuzgcymi
przezwyci¢zeniu tych barier. Zdarza si¢, ze postepy sg czynione juz podczas negocjacii,
poniewaz kraje bedace partnerami handlowymi zaczynaja lepiej rozumie¢ system kraju
partnerskiego. Najlepiej ilustruje to zatwierdzenie przez Meksyk wywozu owocow
z niektorych panstw czionkowskich UE bez wymogdéw dotyczacych uprzedniej odprawy
celnej*®. Poczyniono réwniez postepy w zakresie ogdlnokrajowego zakazu przywozu drobiu,
ktory Japonia natozyla na szereg panstw cztonkowskich UE w odpowiedzi na wystapienie
ognisk grypy ptakéw. Japonia ostatecznie zniosta zakaz przywozu produktéw drobiowych
z 27 panstw czionkowskich. Ponadto Wietnam zezwolil na przywdz wotowiny z dwoch
dodatkowych panstw cztonkowskich UE.

Pozostaje jednak szereg problematycznych kwestii. Rynek Korei Poludniowej jest nadal
zamkniety na europejska wotowing i w 2018 r. poczyniono niewielkie postepy w zakresie
rozpatrywania wnioskow panstw cztonkowskich UE, przy czym niektore z tych wnioskow
oczekuja na rozpatrzenie od 2014 r. Podobna sytuacja przewaza w przypadku niektdrych
innych krajow bedacych partnerami handlowymi UE, takich jak Kolumbia i Peru. UE
wykorzystuje kazda okazje do poruszenia kwestii nieuzasadnionego braku dostepu do rynku
dla europejskiej wotowiny.

Innym waznym problemem jest fakt, ze szereg krajow bedacych partnerami handlowymi
nadal nie uznaje zasady regionalizacji iunijnych srodkdw regionalizacji. Uznanie takich
zasad i srodkéw byloby istotne, aby umozliwi¢ europejskim rolnikom korzystanie w petni
zumow handlowych UE, w szczegdlnosci w europejskich sektorach migsa drobiowego
i wieprzowego. Ponadto, w reakcji na wystgpienie w 2018 r. ogniska afrykanskiego pomoru
swin u belgijskich dzikow, 16 krajow, w tym Japonia, Korea Potudniowa i Meksyk, natozyto
ogolnokrajowe zakazy przywozu, ktore dotknely kilka innych panstw cztonkowskich UE. UE
zazadata od tych krajow zniesienia ograniczen, ktore sg niezgodne z normami i zasadami
migdzynarodowymi.

UE jest zdecydowanie najwigkszym eksporterem wieprzowiny na $wiecie. Wystepowanie
afrykanskiego pomoru $win udzikow i$win domowych w niektorych panstwach
cztonkowskich UE miato istotny wplyw na unijnych producentow §win, poniewaz wiele
krajow bedacych partnerami handlowymi natozyto na panstwa cztonkowskie UE, w ktorych
wystgpita ta choroba, ogolnokrajowe zakazy. Te ograniczenia handlowe sga niezgodne
Z przepisami WTO, sg nieuzasadnione z punktu widzenia ryzyka i niepotrzebne, poniewaz
unijne Srodki kontroli sg skuteczne w zapobieganiu przenoszeniu tej choroby przez handel.
Dotychczas panstwa czlonkowskie UE dotknigte choroba odpowiadaja za okoto 18 %
wywozu wieprzowiny z UE przed wystgpieniem ognisk imozliwe jest otrzymanie
odszkodowania. Ogniska w gtownych panstwach cztonkowskich UE produkujacych
wieprzowing bylyby jednak trudne do rekompensowania, gdyby polityki przywozowe
glownych krajow bedacych partnerami handlowymi miaty pozosta¢ niezmienione.

Dobrostan zwierzgt

* Wstepna odprawa celna odnosi sie¢ do wymogu, aby niektére kraje bedace partnerami handlowymi

oddelegowaly swoich inspektorow do kraju wywozu w celu sprawdzenia przesytki przed jej wysylaniem.
Kosztami jest zazwyczaj obcigzany eksporter, co czg¢sto sprawia, ze handel jest nieoptacalny.
W zmodernizowanej umowie Meksyk zobowigzal si¢, ze nie bedzie juz wymagal wstepnej odprawy celnej
przesytek z UE.
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W 2018 r. Komisja przyjeta sprawozdanie dla Parlamentu Europejskiego i Rady dotyczace
wplywu dziatah na rzecz dobrostanu zwierzat na konkurencyjno$¢ europejskich producentow
zwierzat gospodarskich w zglobalizowanym $wiecie®. Sprawozdanie to zawiera przeglad
dziatan Komisji w zakresie wspotpracy na rzecz propagowania dobrostanu zwierzat na
szczeblu migdzynarodowym. Stwierdzono w nim, ze propagowanie na szczeblu globalnym
unijnych norm dotyczacych dobrostanu zwierzat stanowi wklad w realizacje
dhugoterminowego celu, jakim jest poprawienie dobrostanu zwierzat na $wiecie i ograniczenie
nieuczciwych praktyk handlowych. W sprawozdaniu potwierdzono istotng rol¢ wspotpracy
miedzynarodowej  w zakresie dobrostanu  zwierzat, wtym W kontekécie umow
preferencyjnych.

Promowanie produktéw rolno-spezywczych

Aby pomoc przedsigbiorstwom unijnym w czerpaniu korzysci z mozliwosci wywozowych
w ramach uméw handlowych UE w sektorze rolno-spozywczym, z budzetu UE przeznaczono
179 mln EUR na promocj¢ produktow unijnych, w tym w Kanadzie, Kolumbii, Korei
Potludniowej i Meksyku. Programy obejmujg szeroki zakres kwestii — od ogdlnych kampanii
na rzecz zdrowej zywnosci po konkretne sektory rynku. Dziatania promocyjne obejmuja
réwniez organizacj¢ seminariow (np. w Korei Potudniowej), ktorych celem jest propagowanie
unijnych wysokich norm sanitarnych i fitosanitarnych, oznaczen geograficznych lub rolnictwa
ekologicznego.

Miejsca pracy i handel produktami rolno-spozywczymi

Na swoim portalu danych do celéw modelowania ekonomiki rolnej (DataM) Komisja
opublikowata interaktywne narzedzie*’ do obliczania liczby miejsc pracy utworzonych dzigki
handlowi produktami rolno-spozywczymi w UE. Narzedzie to jest dostepne dla ogoétu
spoteczenstwa i pomaga okresli¢ zwigzek miedzy wywozem produktéw rolno-spozywczych
a miejscami pracy w poszczegolnych sektorach gospodarki.

9. PRACE PROWADZONE W KONKRETNYCH OBSZARACH

9.1 Male i §rednie przedsiebiorstwa (MSP)

Chociaz Komisja nie ma dostepu do doktadnych statystyk na temat uczestnictwa MSP
w handlu UE®, badania sugeruja, ze ich rola w handlu miedzynarodowym roénie. Na
podstawie badania przeprowadzonego przez gloéwnego ekonomiste DG ds. Handlu w 2016 r.*
udziat MSP w wywozie z UE towaréw do pozostatych czeéci $wiata szacowany jest na 30 %,
przy czym MSP stanowily 86 % wszystkich eksporterow z UE®. W latach 2012-2016
warto$§¢ wywozu MSP wzrosta o prawie 20 %, nieznacznie szybciej niz ogdlna wartoéé
dodana, jaka MSP wnosza do gospodarki UE. W 2016 r. 80 % catego przywozu do UE

. COM(2018) 42 final z 26.1.2018.

4T https://data.jrc.ec.europa.eu/collection/datam

8 Panstwa cztonkowskie UE nie s3 zobowigzane do przedstawiania danych dotyczacych przywozu i wywozu

W podziale na wielko$¢ przedsigbiorstwa.

9 https://ec.europa.eu/eurostat/statistics-explained/index.php/International_trade in_goods by enterprise_size

% W innych zrodtach podano wyzsze dane liczbowe w odniesieniu do MSP, poniewaz w danych

statystycznych  Eurostatu  wyodrebniono  kategori¢  przedsigbiorstw o ,nieznanej” wielkoSci.
W sprawozdaniu gléwnego ekonomisty DG ds. Handlu oszacowano, ze w 2012 r. co najmniej 619 000 MSP
dokonywato wywozu poza UE (http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2015/april/tradoc_153348.pdf).
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z panstw niebedacych cztonkami UE pochodzito z MSP, ktére odpowiadaty za 38 % ogélnej
wartosci przywozu do UE.

Koszty wchodzenia na nowe rynki obcigzaja w wickszym stopniu MSP niz wicksze
przedsi¢biorstwa. Na przyktad przezwyci¢zanie barier w handlu i inwestycjach nie jest tatwe
dla zadnego przedsiebiorstwa, ale dla MSP bariery te moga byé nie do pokonania. W unijnej
polityce handlowej uwzglednia sie specyficzne potrzeby MSP, w szczegdlnosci jesli chodzi
0 zwigkszanie przejrzystosci oraz sprawianie, aby informacje na temat uméow handlowych
byly bardziej przyjazne dla uzytkownika i fatwiej dostgpne.

Aby stworzy¢ s$rodowisko handlowe bardziej sprzyjajace MSP, Komisja opracowuje
wytyczne wyjasniajagce, w jaki sposob funkcjonuja umowy handlowe, na przyktad
w odniesieniu do:

— regul pochodzenia,

— zamoOwien publicznych,

— ochrony praw wlasnosci intelektualne;,
— akceptacji norm miedzynarodowych,

— uznawania kwalifikacji zawodowych,
— ulatwien wizowych.

Najlepszym rozwigzaniem shizacym stworzeniu réwnych szans dla MSP bylby jednolity
zbior przepisow w zakresie migdzynarodowego handlu, ale wielostronne starania postepuja
bardzo powoli. W zwiazku z tym gtéwnym narzedziem wsparcia MSP, ktore chcg prowadzié
handel migdzynarodowy, s3 umowy handlowe.

Od czasu opublikowania komunikatu pt. ,,Handel z korzyscia dla wszystkich” UE uwzglednia
postanowienia dotyczace MSP we wszystkich nowych umowach handlowych i proponuje
wlaczenie specjalnego rozdziatu poswieconego MSP, aby zapewnié lepsze funkcjonowanie
catej umowy dla MSP. Rozdzial taki zawiera zazwyczaj zobowiazania UE i krajow
partnerskich do podawania informacji na temat treSci odnosnej umowy handlowej na
specjalnej stronie internetowej zawierajacej baz¢ danych, ktora umozliwia przeszukiwanie
wedtug kodu taryfowego, wraz z informacjami na temat taryf celnych, wymogow w zakresie
przywozu, regul pochodzenia itp. Ponadto w rozdziale takim przewiduje si¢ punkt
kontaktowy dla MSP po kazdej stronie w celu utatwienia dwustronnej wspotpracy na szczeblu
rzadowym oraz interakcji z komitetami ustanowionymi w ramach umowy, a takze
zapewnienia, aby potrzeby MSP zostaly odpowiednio uwzglednione. Ponadto Komisja
negocjuje uproszczone i podobne zasady w nowych umowach handlowych oraz w ramach
procesu modernizacji, na przyklad w dziedzinie regut pochodzenia.

Umowa 0 partnerstwie gospodarczym migdzy UE a Japonig jest pierwsza umowg zawierajaca
rozdziat poswiecony MSP°'. W 2018r. zakoficzono réwniez negocjacje z Meksykiem
i Mercosurem na poziomie technicznym w sprawie rozdziatéw poswieconych MSP. Trwaja
negocjacje z Indonezja, Australia, Nowa Zelandig, Chile i Tunezja. Chociaz CETA nie
zawiera odrgbnego rozdziatu po$wieconego MSP, dnia 26 wrzesnia 2018 r. UE i Kanada
uzgodnity szczegdlne ,,zalecenie dotyczace MSP*2, W ramach tego zalecenia wymaga si¢ od
obu stron przekazywania informacji na temat dostepu do rynku oraz utworzenia punktéw
kontaktowych dla MSP.

1 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/august/tradoc_157228.pdf#page=503

52 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/september/tradoc_157417.pdf
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Komisja, panstwa czlonkowskie UE i stowarzyszenia przedsigbiorcow w dalszym ciagu
podejmujg dziatania na rzecz podnoszenia $§wiadomos$ci w zakresie mozliwosci oferowanych
przez umowy handlowe UE. Na swojej stronie internetowej Komisja zamieszcza informacje
na temat umow preferencyjnych. Jednym z najnowszych przyktadéw jest strona internctowa
poswigcona MSP dotyczaca umowy o partnerstwie gospodarczym miedzy UE a Japonia™.
Zgodnie z zobowiazaniami podjetymi przez Japoni¢ na mocy rozdziatu poswigconego MSP
ministerstwo spraw zagranicznych Japonii rowniez opublikowato informacje na swojej stronie
internetowej. Ponadto unijna baza danych dotyczacych dostepu do rynku® zawiera informacje
dla MSP, ktére chca dokonywaé wywozu z UE, podczas gdy punkt informacyjny ds. handlu
(ang. Trade Helpdesk) oferuje informacje istotne dla importeréw do UE. Komisja opracowuje
obecnie nowy portal internetowy stanowigcy punkt kompleksowej obstugi, ktory powinien
zapewni¢ $wiadczenie lepszych ustug na rzecz MSP.

Niemiecki producent podnosi wielkosci wywozu na calym Swiecie

Umowa handlowa migdzy UE a Republika Potudniowej Afryki weszta w zycie w 2000 r.
Umozliwita ona producentowi matych maszyn w niemieckim regionie Szwabii skorzystanie
z nowych mozliwosci w zakresie wywozu, zwigkszenie wielkosci zatrudnienia oraz wymiang
innowacji technologicznych z krajami bgdacymi jego partnerami handlowymi.

AERO-LIFT wywozi podno$niki prézniowe do Republiki Poludniowej Afryki, od czesci
skladowych po cale maszyny. Sa one uzywane na przyklad w przemysle do podnoszenia
cigzkich tadunkéw. Od chwili zawarcia umowy handlowej wartos¢ wywozu jednego tylko
rodzaju produktu wzrosta z 15 000 EUR do 100 000 EUR. Jednoczesnie przedsi¢biorstwo
korzysta ze zmniejszonych cet 1kosztow administracyjnych, wynoszacych okoto 5 %
warto$ci produktu.

,,Bez podpisania umowy handlowej nie bylibysmy obecni w Republice Potudniowej Afryki”
powiedziat Tobias Pauli, dyrektor generalny AERO-LIFT Vakuumtechnik GmbH, matej
rodzinnej firmy z Binsdorf w Szwabii.

9.2 Uslugi

Otwieranie  handlu  uslugami polega na znoszeniu ograniczen ilosciowych
i dyskryminacyjnych w przepisach krajowych. Negocjacje dotyczace tej dziedziny majg na
celu zagwarantowanie, by unijni ustugodawcy byli uprawnieni do $wiadczenia ustug na
rynkach  zagranicznych  inie  byli  dyskryminowani  w poréwnaniu  z innymi
przedsigbiorstwami w tym samym sektorze.

Wszystkie umowy handlowe nowej generacji oraz porozumienia W sprawie poglebionych
i kompleksowych stref wolnego handlu zawieraja postanowienia dotyczgce ustug, co pomaga
w okreslaniu 1 wzmacnianiu ram regulacyjnych, ktoére ulatwiaja $wiadczenie ustug,
jednoczesnie chronigc konsumentdéw. Sposrod obowigzujacych uméw zawartych z panstwami
Afryki, Karaibow iPacyfiku tylko umowa o partnerstwie gospodarczym z Karaibami
obejmuje kwestie zwigzane ze $wiadczeniem ustug, podczas gdy pozostale takie umowy
zawierajg klauzule przegladowe przewidujace negocjacje na pdzniejszym etapie.

% http://ec.europa.eu/trade/policy/in-focus/eu-japan-economic-partnership-agreement/index_pl.htm

*  https://madb.europa.eu/madb/

% https://trade.ec.europa.eu/tradehelp/
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Poczyniono znaczne postgpy w niedawno wynegocjowanych porozumieniach (takich jak
umowy zawarte z Japonig i Meksykiem), poniewaz zawieraja one najbardziej aktualne
postanowienia dotyczace zarowno ustug, jak ihandlu cyfrowego. Oczekuje si¢, ze umowy
negocjowane obecnie (np. z Australig i Nowg Zelandig) b¢dg bazowaty na tych ambitnych
postanowieniach.

Umowa o0 partnerstwie gospodarczym migdzy UE aJaponig zawiera kompleksowe
zobowigzania w zakresie ustug I inwestycji, oparte na pelnym wykazie negatywnym (tj.
strony wymienity wytacznie te sektory, ktore catkowicie wylaczaja lub do ktorych majg
zastosowanie ograniczenia). Umowa zawiera rowniez istotne postanowienia regulacyjne
wykraczajace poza Uktad ogdlny w sprawie handlu ustugami Swiatowej Organizacji Handlu
(GATS). Wspomniane dodatkowe ulepszenia pomogg zaréwno unijnym przedsiebiorstwom,
ktore daza do wejscia na rynek japonski, jak i przedsiebiorstwom, ktore prowadza juz
dziatalno$¢ na japonskim rynku, w sprawnym uzyskaniu niezbednych licencji i zezwolen.
Ponadto umowa z Japonig zapewnia ramy na rzecz SciSlejszej wspOlpracy regulacyjnej
w zakresie uslug finansowych i doprowadzita do zawarcia porozumienia miedzy UE
a Japonig w sprawie przeptywu osob fizycznych odbywajacych wizyty stuzbowe.

Kolejnym wymownym przyktadem sektorowym jest rozdziat dotyczacy handlu cyfrowego
uwzgledniany we wspotczesnych umowach handlowych. Kwestie zwigzane z handlem
cyfrowym byly juz w przesztosci uwzgledniane w umowach, ale umowa UE-Kanada (CETA)
zawiera bardziej kompleksowe postanowienia, ktére jeszcze bardziej udoskonalono
W umowie 0 partnerstwie gospodarczym migedzy UE a Japonig. W niedawno zakonczonych
negocjacjach z Meksykiem ustanowiono zasady majace zastosowanie do wszystkich sektorow
objetych umowa, ktore odpowiadaja na wyzwania gospodarki cyfrowej i1 sg niezbedne do
prawidlowego funkcjonowania handlu towarami iustugami online. Umowa ta zawiera
postanowienia zabraniajgce nakladania cet na transmisje elektroniczng lub obowigzkowego
ujawniania kodu Zrédlowego, jak réwniez postanowienia wzmacniajace zaufanie, m.in.
w zakresie ustug zaufania, umow elektronicznych, spamu i ochrony konsumentow.

Nie jest latwo okresli¢ ilosciowo wplyw umoéw handlowych na unijny handel ustugami
Z panstwami trzecimi, ale dostepne dane pokazuja, ze nastgpit wzrost eksportu unijnych ustug.
Na przyktad eksport ustug do Korei Potudniowej i Chile wzr6st odpowiednio o 7 % i17 %
w latach 20162017, podczas gdy eksport do Kanady wzrést o 7 % w tym samym okresie.
Ponadto handel ustugami w 2017 r. osiggnat niemal 35 % tacznej wartosci handlu miedzy UE
a Kanada, ponad 50 % miedzy UE a CARIFORUM i blisko 65 % mig¢dzy UE a Panamg (przy
czym $rednia warto§¢ w przypadku handlu migedzy UE a Ameryka Srodkowa wynosi okoto
30 %).

9.3 Umowa o partnerstwie gospodarczym miedzy Unia Europejska a Japonia —
prace przygotowawcze®

Umowa 0 partnerstwie gospodarczym miedzy Unig Europejska a Japonig weszta w zycie 1
lutego 2019 r. W 2018 r., aby przygotowac¢ si¢ do stosowania tej waznej, NOWej umowy
handlowej, Komisja opracowata zestawienia informacyjne zmysla o poszczegolnych
panstwach cztonkowskich UE, przedsigbiorstwach i ogdle spoteczenstwa, zawierajace ogolny
opis tresci umowy, infografiki dostosowane do kazdego panstwa cztonkowskiego UE i szereg
wytycznych dotyczacych kwestii zwigzanych z ctami i skutkéw dla rolnictwa. Praktyczne

% Zob. sekcja poswigcona umowie 0 partnerstwie gospodarczym miedzy UE a Japonig na stronie internetowej

Komisji.
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informacje 0 szczegdélnym znaczeniu dla MSP dodano do unijnej bazy danych dotyczacych
dostepu do rynku. Komisja uczestniczyta w licznych wydarzeniach na rzecz podnoszenia
Swiadomosci, aby wspiera¢ panstwa cztonkowskie UE w ich dzialaniach informacyjnych.

Ponadto Centrum UE-Japonia ds. Wspolpracy Przemystowej®’ (platforma wspotfinansowana
przez UE i Japoni¢) utworzyto punkt informacyjny, aby wesprze¢ wdrozenie umowy. Punkt
informacyjny to praktyczne narzedzie skierowane gtownie do MSP. Otrzymuje on
indywidualne zapytania w sprawie umowy i zapewnia MSP dostep do dodatkowych zrédet
informacji oraz inne nieodptatne ustugi. Centrum organizuje szkoleniowe seminaria
internetowe poswiecone konkretnym zagadnieniom, a takze regularnie wydaje sektorowe
pakiety informacyjne (,,noty informacyjne”) zawierajace informacje na temat zmian
I mozliwos$ci w zakresie wywozu, jakie przyniosta umowa o partnerstwie gospodarczym
miedzy UE aJaponig. Punkt informacyjny jest S$cis§le zwigzany z innymi dzialaniami
Centrum, np. realizowanymi przez punkt informacyjny ds. zaméowien publicznych czy punkt
informacyjny ds. wlasno$ci intelektualne;.

Przed wejsciem w zycie umowy UE i Japonia wspotpracowaly nad przygotowaniem struktury
administracyjnej niezbe¢dnej do jej wdrozenia. Wspodtpraca ta obejmowata:

— wymian¢ informacji na temat wstepnej procedury zarzadzania kontyngentami
taryfowymi;

— procedury zatwierdzania szeregu praktyk enologicznych, aby ulatwi¢ wywéz win z
UE;

— niektore techniczne aspekty dotyczace wymogow celnych w zakresie przyznawania
preferencji taryfowych (np. traktowanie poufnych informacji handlowych);

— ustanowienie struktur zarzadzania do celdéw wdrozenia rozdziatu dotyczacego handlu
| ZrOwnowazonego rozwoju;

— opracowanie zasad proceduralnych i innego rodzaju niezbgdnych do funkcjonowania
wspdlnych komitetow, jak roéwniez systemu rozstrzygania sporéw wynikajgcych
Z umowy.

Kontynuowane sg prace w odniesieniu do niektorych z wyzej wspomnianych aspektow, jak

réwniez innych kwestii majacych zasadnicze znaczenie dla wzmacniania partnerstwa
gospodarczego miedzy UE a Japonia.

S https://www.eu-japan.eu/
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Bord Bia, irlandzki urzad ds. zywnosci (Irlandia)

Bord Bia, irlandzki urzad ds. zywnosci, otrzymal grant na promocj¢ unijnej wolowiny.
Projekt ten, o wartosci 3,7 mln EUR, jest w 80 % wspéifinansowany ze $rodkow UE®,
W latach 2017-2019 Bord Bia uczestniczyl w Kilku kampaniach promocyjnych w Japonii
majacych na celu podkreslenie wysokich standardow UE w zakresie bezpieczenstwa, jako$ci
i zrbwnowazonego charakteru zywnosci.

,Zdobycie prawa do prowadzenia tej unijnej kampanii oznacza docenienie Irlandii jako
panstwa wywozu o bogatej historii w zakresie promocji i dostaw wotowiny wysokiej jakosci,
produkowanej w sposob zrownowazony. Dzieki temu programowi mozemy rozszerza¢ nasza
dziatalno$¢ w czasach, gdy dywersyfikacja przez wchodzenie na migdzynarodowe rynki jest
wazniejsza niz kiedykolwiek wczesniej... Ta kampania stwarza nam mozliwos¢ zaistnienia na
kazdym takim rynku z korzyscig dla irlandzkich i unijnych producentow”.

Tara McCarthy, dyrektor zarzadzajaca Bord Bia

9.4 Poprawa poziomu wykorzystania uméw handlowych UE

Przedsiebiorstwa z UE oraz z krajow partnerskich moga czerpaé¢ korzysci ptynace z umow
handlowych UE wytacznie wtedy, gdy posiadajg istotne informacje na temat tresci tych umow
i rozumiejg, w jaki sposob korzysta¢ z nich w praktyce. W 2018 r., w nastgpstwie dziatan
opisanych w poprzednim raporcie, Komisja zwigkszyta starania na rzecz podniesienia
Swiadomosci na temat umow handlowych UE oraz utatwienia ich wykorzystania.

Komisja miedzy innymi kontynuowala prace nad portalem internetowym, ktéry zapewni
jeden punkt dostepu dla eksporterow iimporterow w UE. Portal ten ulatwi
przedsigbiorstwom, w szczeg6lnosci matym 1 $rednim przedsigbiorstwom, zrozumienie
wymogow w zakresie dostepu do rynku w krajach partnerskich (tfacznie ponad 120 miejsc
przeznaczenia wywozu) oraz na rynku UE. Dzigki planowanej integracji dwoch baz danych,
bazy danych dotyczacych dostgpu do rynku oraz punktu informacyjnego ds. handlu,
przedsigbiorstwa bedg miaty lepszy dostep do informacji na temat preferencji taryfowych
i wymogow regulacyjnych majacych zastosowanie do ich produktow zgodnie z konkretng
umowg handlowa, a takze do regul pochodzenia. Ten nowy portal bedzie zawieral informacje
na temat pierwszej partii umoéw handlowych; z czasem beda one stopniowo poszerzane.

Ponadto w 2018 r. Komisja zacie$nita wspotprace z Europejska Siecig Przedsigbiorczosci
(EEN)* i organizacjami zajmujacymi si¢ promocja handlu w panstwach cztonkowskich UE,
aby dotrze¢ do matych i §rednich przedsigbiorstw i lepiej ukierunkowac¢ swoje kampanie
informacyjne i podnoszace $wiadomos$¢. Komisja powotata nowa grupe roboczag EEN do
wdrazania uméw o wolnym handlu, ktéra pracuje nad zestawem materialow informacyjnych
dotyczacych umow handlowych. Sie¢ bedzie wyznacza¢ osoby do kontaktu w sprawie umow
handlowych i organizowa¢ sesje szkoleniowe dla partnerow EEN we wszystkich panstwach

% Rozporzadzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr1144/2014 z dnia 22 pazdziernika 2014 r.

w sprawie dziatan informacyjnych i promocyjnych dotyczacych produktéw rolnych wdrazanych na rynku
wewngtrznym i W panstwach trzecich oraz uchylajace rozporzadzenie Rady (WE) nr 3/2008.

*  Sie¢, wspotfinansowana ze srodkéw unijnego programu COSME, dziata w ponad 60 krajach i skupia 3 000

ekspertéw z 600 organizacji cztonkowskich. Ma ona na celu wsparcie matych i $rednich przedsigbiorstw
w prowadzeniu dziatalno$ci na skal¢ migdzynarodows.
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cztonkowskich UE na temat tego, w jaki sposob promowaé wsrdéd europejskich
przedsig¢biorstw korzysci ptyngce z umow handlowych.

10. EGZEKWOWANIE PRAWA

Od czasu opublikowania sprawozdania z 2018 r. UE stosuje mechanizmy rozstrzygania
sporow  ustanowione = wumowach  zawartych z Korea  Poludniowa, Ukraing
i Potudniowoafrykanska Unig Celng. Aktualng sytuacje w przypadku tych sporéw (stan na
sierpien 2019 r.) wyjasniono ponizej. Ponadto w dniu 2 kwietnia 2019 r. UE wystapila o
konsultacje®® w ramach WTO z Turcja w odpowiedzi na $rodki przyjete przez Turcje, ktdre
skutkuja stopniowym wymuszaniem lokalizowania w Turcji produkcji znacznej czeSci
produktéw leczniczych wywozonych do Turcji. Srodki te wydaja si¢ rowniez sprzeczne
Z zobowigzaniami Turcji w ramach unii celnej. Sprawa jest w toku.

Komisja uwaznie monitoruje wdrazanie umoéw handlowych UE irozwazy zastosowanie
srodkow w zakresie egzekwowania prawa, W szczegdlnosci w przypadkach o istotnym
znaczeniu gospodarczym lub systemowym. Umowy preferencyjne UE przewiduja
zdecydowane egzekwowanie zobowigzan w celu zapewnienia skutecznego i terminowego
rozwigzywania sporéw, wtym dotyczacych kwestii wykraczajagcych poza zakres
porozumienia WTO (np. spor z Korea Poludniowa na temat praw pracowniczych).
W przypadku gdy $rodek wydaje si¢ narusza¢ zarowno porozumienie WTO, jak | umowe
handlowa majaca zastosowanie migdzy UE a krajem partnerskim, WTO wecigz stanowi
sprawdzony i przejrzysty system rozstrzygania sporOw pierwszego wyboru, zapewniajacy
spdjng interpretacje odnosnych zobowigzan.

10.1 Rozstrzyganie sporow z Korea Poludniowa

Zgodnie z rozdziatem dotyczacym handlu izréwnowazonego rozwoju umowy o wolnym
handlu miedzy UE aKorea Poludniowa Korea Potudniowa zobowigzala si¢ do
,»przestrzegania i odzwierciedlania w swoich przepisach i praktykach” praw podstawowych
Miegdzynarodowej Organizacji Pracy (MOP), szczeg6lnie wolnosci zrzeszania si¢ i prawa do
rokowan zbiorowych. Ponadto Korea Potudniowa zobowigzata si¢ do podejmowania ,,statych
inieu(asl‘cajqcych wysitkOw” na rzecz ratyfikowania dotad nie ratyfikowanych konwencji
MOP™".

Wobec braku postepow w dniu 17 grudnia 2018 r. UE podje¢ta decyzje o wystgpieniu
o konsultacje®® z Korea Poludniowa w ramach dwustronnego systemu rozstrzygania sporow.
Ze wzgledu na brak wystarczajacych staran na rzecz ratyfikacji odnosnej konwencji MOP UE
zwrécila sie o utworzenie zespotu orzekajacego®™ w dniu 2 lipca 2019 r.

0 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/april/tradoc_157821.pdf
61

Konwencja nr 87 dotyczaca wolnosci zwigzkowej, konwencja nr 98 dotyczaca stosowania zasad prawa
organizowania si¢ i rokowan zbiorowych, konwencja nr 29 dotyczaca pracy przymusowej oraz konwencja
nr 105 dotyczaca zniesienia pracy przymusowe;.

82 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/december/tradoc_157586.pdf
8 http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2019/july/tradoc_157992.pdf
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10.2 Rozstrzyganie sporoéw z Ukraing

W styczniu 2019 r. UE podjeta decyzje o wystgpieniu o konsultacje z Ukraing w sprawie
ukrainskich ograniczen wywozowych dotyczacych drewna w ramach dwustronnego systemu
rozstrzygania sporéw przewidzianego w uktadzie o stowarzyszeniu mi¢dzy UE a Ukraing.
Ograniczenie wywozowe poczatkowo obejmowalo drewno i tarcice dziesigciu gatunkow, a
od 2015 r. zostatlo rozszerzone na kazdy gatunek nieprzetworzonego drewna (w tym na
drewno sosnowe od 2017 r.)

UE wielokrotnie poruszata t¢ kwestie z Ukraing przy réznych okazjach, poniewaz
ograniczenie wywozowe jest niezgodne z uktadem o stowarzyszeniu. Konsultacje odbyty si¢
w lutym 2019 r., lecz nie doprowadzily do rozstrzygnigcia tej kwestii. W zwigzku z tym
w czerweu 2019 r. UE podjela decyzje o wystapieniu o utworzenie zespotu orzekajacego®
w celu zbadania i rozstrzygnigcia tej sprawy.

10.3 Rozstrzyganie sporow z Poludniowoafrykanska Unia Celna

W dniu 14 czerwca 2019 r. UE wystapita o konsultacje®™ z Potudniowoafrykanska Unig Celng
(SACU) zgodnie z postanowieniami umowy o0 partnerstwie gospodarczym migedzy UE a
SADC dotyczacymi unikania irozstrzygania sporOw. Wniosek UE dotyczyt s$rodka
ochronnego nalozonego na mrozone elementy kurczaka z koscia wywozone z UE. Zdaniem
UE SACU natozyla ten $srodek z naruszeniem postanowien izasad umowy o partnerstwie
gospodarczym mi¢dzy UE a SADC.

UE wielokrotnie zglaszala swoje obawy SACU na réznych szczeblach iprzy roéznych
okazjach. Ze wzgledu na to, Ze nie odniesiono si¢ w sposob satysfakcjonujacy do obaw UE,
UE podjeta decyzje o zwigkszeniu zaangazowania w kontakty z SACU i wystgpita
0 konsultacje, ktore musza si¢ odby¢ w ciggu 40 dni od dnia powiadomienia o wniosku.

11. WNIOSKI

W 2018 r., gdy globalny wzrost handlu spowalniat, a protekcjonizm si¢ nasilal, umowy
preferencyjne UE w dalszym ciggu skutkowaty utatwieniami w handlu. Poza catkowitym lub
czgsciowym zniesieniem taryf celnych umowy w dalszym ciagu przyczyniaja si¢ do
opracowania systemu handlowego opartego na zasadach oraz poprawity dostep do rynku dla
unijnych produktoéw i inwestycji w krajach partnerskich. Przyczyniajg si¢ one réwniez do
dywersyfikacji i wzrostu gospodarczego w rozwijajacych si¢ krajach partnerskich. Do innych
pozytywnych skutkéw umoéw handlowych UE nalezg wigksza pewno$¢ prawa w takich
obszarach jak handel ustugami i zamowienia publiczne, a takze lepsza ochrona kluczowych
intereso6w UE, np. praw wlasnosci intelektualnej, w tym oznaczenia geograficzne.

Ponadto umowy preferencyjne nowej generacji stanowig wazny instrument promocji
europejskich wartosci zwigzanych z prawami pracownikdw i ochrong $rodowiska, w tym ze
zmiang klimatu.

Jednoczes$nie wcigz obowigzywato wiele barier w handlu, ktére utrudniaja wykorzystanie
mozliwosci ptynagcych z umow handlowych UE, a w 2018 r. pojawily si¢ nowe bariery. UE
bedzie w dalszym ciggu podejmowaé dziatania niezbedne do usunigcia tych barier, miedzy

®  http://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=2034

8 http://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=2031
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innymi korzystajac — w stosownych przypadkach — z dwustronnych lub wielostronnych
narzedzi egzekwowania prawa.

Dazac do poprawy przejrzystosci irozliczalno$ci, Komisja bedzie nadal przedstawiaé
sprawozdania roczne na temat wdrazania umow preferencyjnych UE z panstwami
niebgdacymi cztonkami UE.
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ZALACZNIK 1. WSKAZNIKI WYKORZYSTANIA PREFERENCJI W PRZYPADKU
PRZYWOZU DO UE

Panstwo wywozu 2015 2016 2017 2018
Umowy o wolnym handlu nowej generacji

Kolumbia 97 % 97 % 97 % 98 %
Kostaryka 96 % 97 % 96 % 96 %
Ekwador 89 % 88 % 97 % 99 %
Salwador 82 % 74 % 90 % 91 %
Gwatemala 95 % 95 % 93 % 97 %
Honduras 91 % 92 % 92 % 91 %
Nikaragua 94 % 94 % 93 % 88 %
Panama 70 % 61 % 82 % 82 %
Peru 98 % 97 % 96 % 96 %
Korea Poludniowa 85 % 87 % 88 % 88 %
Kanada 28,7% | 49,6%
DCFTA

Gruzja 83 % 80 % 77 % 76 %
Motdawia 91 % 88 % 85 % 85 %
Ukraina 87 % 89 % 87 % 80 %

Umowy o wolnym handlu pierwszej generacji
Partnerzy $réodziemnomorscy

Algieria 97 % 95 % 97 % 96 %
Egipt 95 % 96 % 97 % 96 %
Izrael 89 % 90 % 91 % 90 %
Jordania 68 % 79 % 75 % 76 %
Liban 76 % 71 % 70 % 74 %
Maroko 97 % 97 % 97 % 98 %
Okupowane terytoria palestynskie 78 % 81 % 77 % 65 %
Tunezja 95 % 96 % 94 % 93 %
Balkany Zachodnie

Albania 87 % 86 % 86 % 84 %
Bosnia i Hercegowina 93 % 94 % 94 % 94 %
Macedonia Pétnocna 97 % 95 % 94 % 92 %
Kosowo 85 % 89 % 92 % 92 %
Czarnogora 81 % 83 % 90 % 73 %
Serbia 93 % 90 % 92 % 91 %
Partnerzy z Ameryki Lacinskiej

Chile 95 % 95 % 96 % 94 %
Meksyk 52 % 58 % 70 % 74 %
Panstwa EFTA

Norwegia 71 % 66 % 69 % 69 %
Szwajcaria 86 % 83 % 85 % 85 %
Umowy o partnerstwie gospodarczym

CARIFORUM ($rednia) 91 % 92 % 91 % 86 %
Potudniowoafrykanska Wspdlnota Rozwoju (Srednia) 87 % 83 % 82 % 88 %
Afryka Wschodnia i Potudniowa ($rednia) 97 % 97 % 96 % 96 %
Wybrzeze Kosci Stoniowej 99 % 98 % 98 % 98 %
Ghana 98 % 98 % 96 % 99 %
Afryka Srodkowa (Kamerun) 91 % 97 % 99 % 98 %
Panstwa regionu Pacyfiku (§rednia) 92 % 99 % 81 %

Zrédlo: Eurostat
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ZALACZNIK 2: WSKAZNIKI WYKORZYSTANIA PREFERENCJI W PRZYPADKU
wYwozu z UE®

Panstwo przywozu 2015 2016 2017 2018
Umowy o wolnym handlu nowej generacji

Kolumbia 63 % 71 % 70 % 72 %
Peru 28 % 47 % 52 % 56 %
Kostaryka nie dot. 38 % nie dot. 59 %
Salwador 21 % 26 % 27 % 33%
Gwatemala 21 % 32% 31 % 33%
Honduras 40 % 56 % 55 % 55 %
Ekwador nie dot. | nie dot. 57 % 68 %
Korea Potudniowa 68 % 1% 74 % 81 %
Kanada nie dot. | nie dot. nie dot. 37 %
DCFTA

Gruzja 72% 81 % 83 % 83 %
Ukraina nie dot. | nie dot. 70 % 74 %
Umowy o wolnym handlu pierwszej

generacji

Partnerzy Srodziemnomorscy

Turcja nie dot. 95 % 94 % 90 %
Egipt 36 % 66 % 64 % 67 %
Izrael nie dot. 89 % 86 % nie dot.
Liban 74 % 74 % 58 % nie dot.
Maroko nie dot. 76 % 77 % 77 %
Jordania nie dot. 78 % 72 % 76 %
Balkany Zachodnie

Albania 77 % 80 % 78 % 80 %
Bos$nia i Hercegowina 91 % 88 % 88 % 86 %
Macedonia Péinocna nie dot. 90 % 89 % nie dot.
Kosowo nie dot. 44 % 60 % 66 %
Czarnogoéra 86 % 85 % 86 % 86 %
Serbia 89 % 91 % 91 % 90 %
Partnerzy z Ameryki Lacinskiej

Chile 77 % 87 % 88 % 85 %
Meksyk 76 % 76 % 75 % 70 %
Panstwa EFTA

Szwajcaria 79 % 79 % 78 % 77 %
Umowy o partnerstwie gospodarczym

Republika Dominikanska 46 % 49 % 62 % 58 %
Mauritius nie dot. | nie dot. nie dot. 28 %

8 Wystepuja rozbieznosci miedzy niektorymi danymi przedstawionymi w niniejszym sprawozdaniu a danymi

z obu poprzednich sprawozdan w odniesieniu do wskaznikow wykorzystania preferencji w przypadku
wywozu z UE do niektorych krajow bedgcych partnerami handlowymi w latach 2015, 2016 i 2017.
W takich przypadkach Komisja otrzymata zaktualizowane dane od danego kraju partnerskiego
i dostosowata dane liczbowe.
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Republika Potudniowej Afryki \ 60 % | 63 % 60 % 64 %

Zrédla: kraje partnerskie.
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